RESOL UCAO N229, DE 26 DE AGOSTO DE 2005

O PRESIDENTE DO CONSELHO DE MINISTROS DA CAMARA DE
COMERCIO EXTERIOR, no uso de suas atribuicdes que Ihe confere o § 3° do art. 5° do Decreto n°
4.732, de 10 de junho de 2003, com fundamento no inciso XV do art. 2° do mesmo diplomalegal e tendo
em vista o que consta do processo MDIC/SECEX-RJ 52100.026149/2003-45,

RESOL VE, ad referendum do Conselho:

Art. 1° Encerrar ainvestigagdo com aplicacdo de direito antidumping sobre as importagtes
de resinas de tereftalato de polietileno (PET), com viscosidade intrinseca a partir de 0,7 dl/g, excluidas as
resinas adicionadas de fibra de vidro e outras blendas, classificadas no item 3907.60.00 da Nomenclatura
Comum do MERCOSUL — NCM, originé&rias da Argentina e dos Estados Unidos da América - EUA,
conforme a seguir:

PAIS/EMPRESA DIREITO ANTIDUMPING
Argentina:
Voridian Argentina US$ 345,09 por tonelada
Demais empresas USS$ 641,01 por tonelada
Estados Unidos da América:
Invista (ex-K0Sa) USS$ 314,41 por tonelada
Demais empresas US$ 889,08 por tonelada

Art. 2° Tornar publico os fatos que justificaram esta decisdo, conforme o Anexo a esta
Resolucéo.

Art 3° Esta Resolugéo entra em vigor na data de sua publicacdo e tera vigéncia de até cinco
anos, nos termos do disposto no art. 57 do Decreto n°® 1.602, de 23 de agosto de 1995.

LUIZ FERNANDO FURLAN



Fl.2 da Resolugdo CAMEX n® ,de [/ /2005
ANEXO

1.1. Dapeticéo

Em 10 de setembro de 2003, a Rhodiaster Fibras e Resinas Ltda., cuja razdo socid,
posteriormente, foi alterada para M&G Fibras e Resinas Ltda., protocolizou peticdo, por meio da qual
requereu a abertura de investigacéo de dumping, de dano a indlstria doméstica e de nexo causal entre
eles, nas importacdes de resinas de tereftalato de polietileno (PET) exportadas pela Argentina, Coréia do
Sul, Estados Unidos da América - EUA e Taipé Chinés (Taiwan).

1.2. Dos procedimentos prévios a abertura da investigacéo

Apébs andlise das informacBes apresentadas na peticdo, foram solicitados dados adicionais,
apresentados pela requerente dentro do prazo concedido. Posteriormente, foi requerido que a empresa
peticionaria instruisse seu pleito com informagdes complementares, as quais foram juntadas
oportunamente.

Em 27 de novembro de 2003, de acordo com o previsto no art. 19 do Decreto n° 1.602, de 23 de
agosto de 1995, a requerente foi informada de que a peticdo havia sido considerada devidamente
instruida. Da mesma forma, nos termos do que determina o art. 23 do Decreto n° 1.602, de 1995, as
representacdes no Brasil dos paises arrolados no pleito foram notificadas da existéncia de peticéo
devidamente instruida.

Consoante o que dispde a Decisdo CMC n° 22, de 6 de dezembro de 2002, o governo da Argentina
foi notificado da existéncia de peticdo devidamente instruida, tendo sido dada oportunidade de consulta
aguele pais, previamente a abertura da investigacdo. Por ocasido da supramencionada notificacdo, nos
termos do item 1.1 das disciplinas para os procedimentos e regras para as investigagoes antidumping e
sobre subsidios no comércio intrazona, foi enviado resumo contendo os elementos de fato e de direito que
amparavam o pleito em tela. Além disso, conforme previsto nessa Decisdo, foi transmitida copia da
mencionada notificacéo a Direccion Nacional de Competéncia do Ministério da Produccion da Argentina.

1.3. Da abertura dainvestigacéo

A Secretaria de Comércio Exterior do Ministério do Desenvolvimento, Industria e Comércio
Exterior, de acordo com o disposto no art. 3° do Decreto n® 1.602, de 1995, tendo em vista 0 que consta
dos autos do processo e do Parecer DECOM n° 1, de 2 de fevereiro de 2004, considerando a existéncia de
elementos suficientes que indicaram a existéncia de dumping nas importacfes de resina de tereftalato de
polietileno ou PET, exportadas da Argentina, de Taipe Chinés, da Coréia do Sul e dos Estados Unidos da
América - EUA, e a existéncia de dano a industria doméstica resultante de tal pratica, decidiu pela
abertura de investigacao, por intermédio da Circular SECEX n° 10, de 2 de marco de 2004, publicada no
Diario Oficia daUnido — D.0.U., de 3 de marco de 2004.

1.3.1. Das notificagdes e das solicitacbes de informagoes

As partes interessadas identificadas foram notificadas da abertura da investigagéo, para as quais
foram remetidos, simultaneamente, conforme previsto no art. 27 do referido Decreto, cépia da Circular
SECEX n° 10, de 2004 e o questionario relativo ainvestigagdo. Também foram encaminhadas copias da
peticdo que deu origem a abertura da investigacdo aos governos dos paises envolvidos na investigacdo e
aos produtores/exportadores conhecidos.
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A abertura da investigacdo também foi comunicada a Secretaria da Receita Federal — SRF, do
Ministério da Fazenda, para as providéncias cabiveis, em cumprimento ao disposto no art. 22 do Decreto
n® 1.602, de 1995.

1.4. Da determinacdo do volume importado

Tendo em vista que ainvestigacéo envolviatdo somente aresina PET com viscosidade intrinseca a
partir de 0,7 dl/g, fez-se necessério realizar depuracéo dos dados estatisticos de importacdo, uma vez que
o item tarifério 3907.60.00 da NCM envolve todos os tipos de resina.

Visando realizar uma depuracao acurada, foi solicitado auxilio de duas entidades de classe paratal
tarefa, representativas dos produtores e consumidores da referida resina.

Uma vez determinado o volume de importacdo da resina em questdo para o periodo de janeiro a
dezembro de 2003, constatou-se que os volumes exportados pela Coréia do Sul e Taipé Chinés eram
insignificantes, nos termos do contido no § 3° do art. 14 do Decreto n° 1.602, de 1995, tendo sido
encerradas as investigacdes para os referidos paises, conforme determina o inciso Il do art. 41 do
supracitado Decreto, por meio da Circular SECEX n° 40, de 5 de julho de 2004, publicadano D.O.U., de
7 de julho de 2004.

1.5. Dainvestigacao in loco

De acordo com o contido no § 2° do art. 30 do Decreto n® 1.602, de 1995, foi realizada, no periodo
de 22 a 26 de novembro de 2004, verificago in loco das informagdes prestadas pela empresa peticionaria,
Rhodia-ster, em sua planta de producdo em Pocos de Caldas (MG) e em seus escritorios em Sdo Paulo
(SP), onde se encontrava arquivada toda a documentacéo da empresa.

Conforme previsio contida no § 1° do art. 30 do Decreto n° 1.602, de 1995, foi realizada, no
periodo de 2 a 6 de maio de 2005, investigacdo in loco na empresa Invista, sucessora da KoSa, em
Charlotte (NC), EUA.

No periodo de 6 a 9 de junho de 2005, foi realizada investigacdo in loco na Voridian do Brasil
Ltda., em S&o Paulo (SP), empresa importadora brasileira, relacionada a produtora/exportadora Voridian
Argentina S.R.L., em cujas instalagdes a investigacdo teve lugar dos dias 13 a 17 de junho de 2005, em
Buenos Aires, Argentina.

Foram observados os procedimentos previstos no roteiro enviado as empresas, e as observacoes da
equipe verificadora constam dos respectivos Relatérios da Verificacéo.

1.6. Daaudiénciafinal e do fim do prazo de instrugéo

De acordo com o previsto no art. 33 do Decreto n° 1.602, de 1995, foi redizada, em 4 de julho de
2005, audiéncia final da investigacéo. Todas as partes interessadas conhecidas foram notificadas de sua
realizacdo, com pelo menos 30 dias de antecedéncia, tendo sido concedida a oportunidade de enviar
representantes e se manifestar oralmente por ocasido da mesma.

As partes que regularmente se habilitaram para a audiéncia receberam antecipadamente cépia da
Nota Técnica que continha os fatos essenciais sob julgamento e formavam base para a elaboracdo do
Parecer de determinacdo final. Em 19 de julho de 2005, ou sgja, 15 dias apbs a realizacdo da audiénciaem
guestdo, deu-se por encerrado o prazo de instrucdo da investigacdo em questéo.

2. Do produto
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O PET é um poliéster obtido a partir da reacéo do &cido tereftalico (PTA), ou do dimetiltereftalato
(DMT), com o etilenoglicol. A reacéo para obtencdo do mondémero ocorre em duas etapas e consiste em
uma esterificacdo, tendo como matéria-prima o PTA, ou em uma transesterificacao, utilizando-se o DMT.

A primeira etapa da reagdo consiste na formacdo do pré-polimero bis-hidroxietil tereftalato
(BHET), para, em seguida, formar o monémero diester. A utilizacdo de transesterificacdo também resulta
na producdo de metanol, enquanto a esterificagdo produz agua. A segunda etapa para a producdo daresina
consiste na policondensacdo do diéster, com aremocéo de excesso do etilenoglicol.

Até meados dos anos 1960, somente o DMT era utilizado em larga escala na producéo do PET. O
desenvolvimento da oxidagdo direta do p-xileno, seguida de uma purificagdo, tornou o PTA uma
alternativa viavel ao DMT. Além disso, a reacdo de esterificacdo do PTA, formando &gua em lugar de
metanol, ndo requer controles tdo rigidos. O etilenoglicol, por sua vez, é derivado do eteno, via oxidacéo
do 6xido de etileno, seguida de uma hidrdlise acida.

A reacdo de transesterificagcdo ocorre a temperaturas em torno de 200° C, produzindo uma mistura
do mondémero e polimero de baixissimo peso molecular, tendo como catalisadores sais divalentes de
manganés, cobalto, magnésio, zinco, ou cacio. Ja a reacdo de esterificacdo ndo exige a presenca de
catalisadores e é acelerada pela elevaco de temperatura e de pressao.

O monbémero, 0 mesmo nos dois processos, exceto pelos terminadores, é usualmente polimerizado
na presenca de um catalisador, geralmente um Oxido de antimoénio ou um diéxido de germanio. Também
podem ser adicionados aditivos no estagio inicial da polimerizacdo, como o dioxido de titanio, que serve
como agente opacificante. A extensdo da cadeia € aumentada pela remocao do excesso de etilenoglicol da
mistura atemperaturas proximas a 280° C, com agitacado controlada e progressiva reducdo da pressao.

O grau de polimerizacdo, indicado pelo peso molecular, € um fator determinante na definicdo das
propriedades do PET. Com respeito aos métodos para determinar o peso molecular, a viscosidade
intrinseca tem sido largamente utilizada. A viscosidade intrinseca de 0,70 dl/g tem sido reconhecida como
alinha divisoria entre o PET de baixa viscosidade, usado em fibras e filmes, e o PET de alta viscosidade,
em embal agens sopradas (bottle grade) e em resinas de engenharia.

O polimero de alto peso molecular, como o utilizado em embal agens sopradas, é obtido a partir de
uma posterior polimerizacdo em fase solida. O PET sdlido de peso molecular médio (amorfo), finamente
dividido, € aguecido, a vacuo ou em corrente de géas inerte, até a temperatura na qual o produto cristaliza.
Essa cristalizag8o evita que aresina sofra coal escéncia na etapa seguinte da polimerizacdo em fase solida,
conduzida em temperatura préxima ao ponto de fusdo do PET.

2.1. Do produto investigado

Constituem objeto da investigacéo o PET, classificado no item 3907.60.00 da NCM, originario da
Argentina e dos EUA, com viscosidade intrinseca a partir de 0,70 dl/g, ou sgja, a resina voltada para o
mercado de embal agens sopradas e aplicagcdes especiais.

2.2. Do produto fabricado no Brasi|

A resina PET fabricada no pais apresenta a mesma composi¢do quimica do produto importado,
sendo obtida via a mesma rota tecnol égica, ou sgja, esterificacao/transesterificacdo e policondensacéo em
reator SSP. Além disso, possui as mesmas caracteristicas fisicas, mesmos niveis de viscosidade intrinseca,
concorrendo no mesmo mercado com os produtos importados, destacando-se como principal aplicacéo a
manufatura de embalagens.

2.3. Da evolucédo das aliquotas
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O tratamento tarifério aplicavel as resinas de tereftalato de polietileno no quingiiénio analisado foi
0 seguinte: 20%, em 1999; 19%, em 2000; 16,5%, em 2001; 15,5%, em 2002 e 2003.

3. Daindustria doméstica

Para fins de determinacdo de dano, definiu-se como industria doméstica, nos termos do que dispde
o art. 17 o Decreto n° 1.602, de 1995, a linha de produco de resina PET da Rhodia-ster.

4. Do dumping

A determinacdo da existéncia de dumping nas importactes brasileiras de PET abrangeu o periodo
de janeiro a dezembro de 2003, nos termos do contido no § 1° do art. 25 do Decreto n® 1.602, de 1995.

Para fins da determinac&o da margem de dumping, foram utilizadas as informagtes prestadas pelas
empresas Voridian, da Argentina, e Invista (ex-KoSa), dos EUA, Unicas produtoras/exportadoras
estrangeiras que aportaram dados ao processo que permitiram a obtencdo de margens de dumping
individualizadas. As margens de dumping para as demais empresas foram cal culadas com base nos fatos
disponiveis, de acordo com o previsto no § 3°do art. 27 c/c o art. 66 do Decreto n® 1.602, de 1995.

4.1. Do valor normal
4.1.1. Dalnvista (Ex-K0Sa)

A Invista relacionou as vendas de resina PET realizadas no mercado interno dos EUA em sua
resposta ao questionario. Assim, para fins de determinacdo do valor norma médio ponderado, na
condicdo ex fébrica, foram utilizados os dados referentes a essas vendas, implementando os agustes
necessarios com vistas a justa comparagao, inclusive considerando o relatério de investigacdo in loco das
informagcoes prestadas pela empresa.

As operactes de venda no mercado interno dos EUA englobavam resinas de diversas viscos dades
intrinsecas, inclusive inferiores a 0,7 dl/g. Por sua vez, as vendas do produto objeto da investigacéo, ou
sgja, as exportacdes ao Brasil, se restringiram aresinas com viscosidade intrinseca de 0,83 e 0,84 dl/g.

Assim sendo, e no intuito de permitir a comparacdo mais justa possivel entre o preco de
exportacdo e o valor normal, nos termos do disposto no art. 9° do Decreto n® 1.602, de 1995, para o
cdculo do valor normal, foram consideradas somente as resinas PET com viscosidades intrinsecas de
0,82, 0,83 e 0,84 dl/g, sendo estas as de maior representatividade nas vendas ao mercado interno norte-
americano e de maior proximidade ou mesmo idénticas as viscosidades das resinas exportadas ao Brasil.

Verificou-se na relacdo de vendas internas apresentadas pela Invista a existéncia de operacdes
mercantis anormais, tendo sido, entdo, excluidas da base de informacdes para determinacéo do valor
normal vendas a partes relacionadas, de acordo com o previsto no § 4° do art. 6° do mesmo Decreto.

Ao amparo do que dispde o § 1° do art. 6° do Regulamento Brasileiro, constatou-se existirem
outras operagOes mercantis anormais, quais sejam, vendas do produto similar no mercado interno a pregos
abaixo do custo.

Conforme preconizado pela alinea “a” do § 2° do art. 6° do Decreto n® 1.602, de 1995, apurou-se
gue as vendas foram realizadas em periodo dilatado, uma vez analisados os 12 meses do ano de 2003.
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Observou-se, da mesma forma, que em quantidades substanciais, nos termos da alinea “b” do
mesmo § 2°, ja que as transagdes com precos abaixo do custo no momento das vendas superavam 20%
daguelas tomadas como base para determinacdo do valor normal.

Além disso, algumas das operacOes realizadas abaixo do custo no momento da venda foram
realizadas a pregos que ndo permitiram cobrir todos os custos dentro de periodo razoavel, de acordo com
o disposto na alinea “c” do § 2° c/c o § 3° do j& mencionado art. 6°, pois os precos dessas vendas
situaram-se em patamar inferior ao custo médio ponderado do periodo de dumping analisado.

Por outro lado, aguelas operagtes de vendas que, mesmo tendo sido praticadas abaixo do custo
unitdrio no momento da venda, superaram O custo unitario médio ponderado do periodo, foram
consideradas para o célculo do valor normal, conforme prevé o § 3° do art. 6° do Decreto n° 1.602, de
1995.

Cabe destacar que, para a comparagao entre os pregos informados na base de dados da Invista e os
custos de producéo, foram efetuados gjustes nestes, de forma a ndo comprometer a justa comparagao.
Assim, aos custos mensals de producdo foram acrescentadas as despesas operacionais. Para tanto,
utilizaram-se as despesas operacionais constantes do demonstrativo de resultados da Invista do ano de
2003 como base para determinacéo destas nos referidos custos de producéo.

A metodologia empregada consistiu em calcular qual o percentual do total das despesas de vendas,
gerais, administrativas, com pesquisa e desenvolvimento e com juros em relagdo ao custo do produto
vendido. O percentual encontrado foi aplicado ao custo de fabricacdo, ou sgja, custos fixos e variaveis
para a producdo das resinas.

Desta forma, para a comparacdo com os custos de producdo, foram subtraidas do preco de venda
no mercado interno as despesas de frete, de armazenagem, financeiras e de manutencdo de estoques,
tendo sido constatadas vendas a precos abaixo do custo e vendas que, embora a pregos abaixo do custo,
denotaram preco superior ao custo médio ponderado no periodo nos volumes de, respectivamente,
102.752,1 e 14.189,2 tonel adas.

No que diz respeito ao custo de embalagem, constatou-se que este estava incluido no custo de
fabricac8o das resinas, razéo pela qual ndo foi subtraido do prego de venda no mercado interno.

Ressalte-se ainda que, conforme o relatério de verificagdo in loco, a Invista solicitou a retificacéo
das datas de recebimento do pagamento para todas as operacfes de venda e da taxa de juros praticada no
periodo de investigacdo de dumping. Conseguentemente, quando da comparacdo dos precos de venda no
mercado interno com os custos de producéo, aqueles foram abatidos pela despesa financeira calculada
segundo as corregdes solicitadas.

Para fins de determinacdo do valor normal, foram consideradas operacoes de venda ao mercado
norte-americano que alcancaram 154.993,9 toneladas, consideradas como em quantidade suficiente, de
acordo com o previsto no § 3° do art. 5° do Decreto n® 1.602, de 1995, pois, superiores a 5% do volume
exportado para o Brasil.

Dos pregos de venda praticados pela Invista no mercado interno dos EUA, ja liquidos de impostos
na relacdo apresentada na resposta ao questionario, foram deduzidos os valores referentes a despesas
financeiras, despesas comerciais, despesas de manutencao de estogues e custos de embalagem.

Dessa forma, foi obtido o valor normal ex fabrica a vista para a referida empresa, que atingiu US$
1.179,76/t (um mil cento e setenta e nove dolares estadunidenses e setenta e seis centavos por tonelada).

4.1.2. DaVoridian
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No prazo concedido inicialmente, essa empresa respondeu ao questiondrio, tendo aportado dados
gue permitissem a obtencdo de valor normal e preco de exportacdo. Tais dados foram apresentados em
19 de maio de 2004. Posteriormente, em 6 de abril de 2005, apds a prorrogacao do prazo para conclusao
da investigacdo, essa empresa apresentou novos elementos para cdlculo de valor normal e de prego de
exportacdo, reapresentando sua base de dados e tendo promovido mudancas em relacéo a base anterior.

Em relagcdo ao valor normal, tais mudancas consistiram, basicamente na apresentacéo de proposta
de gjuste a titulo de nivel de comércio, na exclusdo de notas de débito e de crédito, em alteracbes nos
descontos anteriormente reportados, relativos a quantidade, ajuste de preco, inclusive decorrente de
variacdo cambial, e conta de cliente.

No que diz respeito ao preco de exportacdo, esse tema esta tratado no item pertinente. De
qualquer forma, ressalte-se, na submissdo de 6 de abril de 2005, a propria Voridian Argentina,
reconhecendo que o relacionamento com a Voridian do Brasil afetou os precos entre essas empresas,
solicitou a reconstrucdo do pregco de exportagdo, a partir da venda para o primeiro comprador
independente.

Para fins de obtencéo de valor normal, a empresa argentina apresentou suas vendas realizadas no
mercado interno no periodo de janeiro a dezembro de 2003.

Foi procedida andlise das informagdes, a fim de verificar a existéncia de operagdes mercantis
anormais, quais sejam, vendas a partes relacionadas e vendas abaixo do custo. Com relagéo ao primeiro
item, constatou-se a inexisténcia de vendas, no mercado interno da Argentina, a partes rel acionadas.

No que diz respeito ao item seguinte, foi necessério proceder, primeiramente, a uma andlise dos
custos de producdo da empresa, tendo sido constatado que a Voridian Argentina adquiriu maior parte de
todo PTA comprado durante o ano de 2003 de empresa rel acionada.

Sob esse aspecto, vale ressdtar que, quando da remessa do question&rio, solicitaram-se
informagbes acerca da aquisicdo de matéria-prima de parte relacionada. Em resposta, a Voridian
informou que adquirira PTA de empresa relacionada dos EUA. Além disso, também informou ter
adquirido PTA de terceiros ndo relacionados. Foram, ainda, aportadas, informacdes acerca do prego do
PTA no mercado interno dos EUA.

A Voridian juntou, também, cépia do contrato firmado entre ela e a empresa relacionada nos
EUA, indicando a base de preco do PTA. Vae observar que, nesse contrato, constavam clausulas que
indicavam a ndo existéncia de operagao mercantil normal.

No curso da investigacdo in loco, constatou-se que os pregos indicados pela Voridian Argentina
em sua resposta ao questionario correspondiam aqueles contabilizados e estavam de acordo com o preco
firmado no contrato. Ocorre, no entanto, que a prépria empresa, quando da investigacdo in loco,
reconheceu que, dos fornecimentos de PTA pela empresa relacionada nos EUA, n&o necessariamente
decorriam efetivos pagamentos.

Registre-se, entretanto, as compras realizadas pela Voridian de fornecedor independente a precos
inferiores a0 constante nas cotacdes PCl — contrato delivered nos EUA. Tais operacdes foram realizadas
nos meses de julho, agosto, setembro e outubro de 2003, e corresponderam a uma parcela reduzida das
guantidades adquiridas de sua empresa rel acionada nos referidos meses.

Dito isso, entendeu-se que se justificava gustar o custo de producéo, para que este fosse reflexo de
operagdes mercantis normais. Essa decisdo reflete, inclusive, a tese esposada pela prépria Voridian
Argentina, que levou a que essa empresa solicitasse a reconstrucéo do preco de exportacéo, alegando que
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precos entre partes relacionadas ndo espelhavam operacbes mercantis normais. O gjuste no custo de
producédo foi efetuado com base nos precos constantes da publicacdo PCl, trazida aos autos pela prépria
Voridian Argentina.

A partir dos precos mensais do PTA constantes na citada publicacdo, com base nos fatos
disponiveis, adicionou-se US$ 52,25/t (cinquenta e dois ddlares estadunidenses e vinte e cinco centavos
por tonelada), correspondentes as despesas de frete e seguro internacional, obtidas a partir do Sistema
Lince/Fisco da SRF, referentes as importactes de resina PET, originérias dos EUA, no ano de 2003.

Sobre o prego CIF, foram ainda somados valores a titulo de despesas de exportacdo e de
desembaraco, além de frete interno do porto até a planta da Voridian, em Zarate, montantes esses
equivalentes a um determinado percentual do valor CIF, relativo as despesas para internacéo do produto
na Argentina, obtidas no curso dainvestigacéo in loco.

Cabe destacar que nos meses em gue ocorreram importagdes de terceiros independentes, com base
nas copias das faturas apresentadas pela Voridian, calculou-se o preco médio ponderado mensal dessas
importacdes, ponderando-os com 0s precos constantes da publicacéo PCI, utilizados como base para o
preco dos EUA, para obtencéo do preco médio mensal do PTA.

Uma vez gjustado o custo do PTA, procedeu-se a andlise das informagdes relativas as despesas
operacionais e aps resultados financeiros. Convém destacar, por oportuno, que a propria Voridian
Argentina solicitou a reconstrucéo do preco de exportacdo, alegando a existéncia de relagdo entre elae a
Voridian do Brasil, o gque tornavam nédo confidveis os pregos faturados para esta. Portanto, ficou patente
gue aVoridian do Brasil ndo atuava como uma empresa importadora independente, arcando com todas as
despesas inerentes a comercializagdo de produto importado.

Ficou evidenciada na resposta ao questiondrio da Voridian Argentina que os esforgos de pesquisa e
desenvolvimento estdo a cargo da matriz nos EUA, assim como 0s custos relativos a seguro. Ndo menos
importante, é a indicacdo, nos demonstrativos financeiros da Voridian Argentina, da existéncia de
financiamento concedido pela matriz estadunidense e a reclassificagdo de valores de uma rubrica para
outra em passivos relacionados com sua casa-matriz.

Ainda no curso da investigacdo in loco na Voridian Argentina, ficou evidenciada a existéncia de
centros de custos dessa produtora, cujos valores eram transferidos e arcados pela matriz dos EUA.
Assim, justificou-se tomar os demonstrativos financeiros consolidados da Eastman Chemical para o ano
de 2003 obtidos no sitio eletrbnico dessa empresa, calcular o percentual das despesas operacionais e
resultados financeiros sobre o custo do produto vendido (pagina 54 do demonstrativo financeiro da
Eastman Chemical), de 24,1%, e aplica-lo sobre o custo de fabricacdo da empresa argentina. Aliés, tal
possibilidade j& estava prevista no caput do item Il do questionario enviado a Voridian, tanto que no item
VI1.b.4. solicitava-se a Voridian apresentar demonstrativos financeiros de partes relacionadas, no pais ou
no exterior, envolvidas na producéo e/ou vendade resina PET.

Em relacéo a esse item do questionario, a Voridian limitou-se ainformar que a Voridian Argentina
ndo possuia outra planta, na Argentina ou no exterior, deixando de apresentar informacdes relativas a
Eastman Chemical, tal como solicitado.

Obtidos os custos médios mensais de producéo da Voridian, estes foram comparados com as
vendas realizadas no mercado interno argentino. Feita essa comparacdo, constatou-se, nos termos
previstos na alinea “b” do § 2° do art. 6° do Decreto n® 1.602, de 1995, a existéncia de quantidade
substancial de vendas realizadas abaixo do custo de producéo, eis que em percentual superior a 20%.
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Conforme previsio da alinea “a” do § 2° do art. 6° do Decreto n® 1.602, de 1995, verificou-se que
tais vendas foram realizadas em periodo dilatado de tempo, ja que foram analisados 12 meses, de janeiro
adezembro de 2003.

Finalmente, dessas operacOes realizadas a precos abaixo do custo de producéo na época da venda,
avaliou-se quais foram realizadas a precos que ndo permitiram cobrir todos os custos dentro de um
periodo razodvel, tal como disposto naalinea“c” do § 2° do art. 6° do Decreto n® 1.602, de 1995, e tendo
considerado aquelas com pregos superiores ao custo médio anual ponderado de producdo, de acordo com
aprevisio do § 3° do art. 6° do Decreto n® 1.602, de 1995.

Feito isso, nos termos do contido no § 1° do art. 6° do Decreto n® 1.602, de 1995, as vendas
realizadas abaixo do custo que se enquadraram nas condicGes estabelecidas no § 2° do mesmo artigo,
foram consideradas como operacdes mercantis anormais e desprezadas para determinacdo do valor
normal. Restaram, dessaforma, 5.169.750 kg de vendas de produto no mercado interno da Argentina.

No curso da investigacdo in loco, constatou-se que os pregos reportados pela Voridian Argentina
em sua resposta ap questionario, no caso de vendas a um distribuidor, ndo coincidiram com agueles
constantes das faturas. Observe-se que, efetuado o teste de vendas a precos abaixo do custo, restaram
vendas a esse distribuidor num total de 177 toneladas. Essas vendas foram descartadas no célculo do valor
normal.

Excluidas essas operages, restaram vendas no mercado interno argentino, pela Voridian
Argentina, de 4.992.750 kg, quantidade considerada suficiente para determinacdo do valor normal com
base nos precos do produto destinado ao consumo interno no mercado da Argentina, conforme previsto
no § 3% do art. 5° do Decreto n° 1.602, de 1995.

A partir do preco bruto do produto similar vendido no mercado argentino, foram subtraidos
montantes referentes a  despesas de armazenagem pré-venda, frete interno (unidade de
producdo/armazém até o cliente), custo financeiro da operacéo, despesas de assisténcia técnica, royalties,
despesas indiretas de vendas, custo de manutencdo de estoque e despesas de embal agem.

Vale ressdltar que para fins de célculo do custo financeiro da operacdo e de manutencéo de
estoques utilizou-se as taxas de juros mensais, no mercado interno argentino, referentes a0 més em que
foram emitidas as respectivas faturas. Essas informagdes foram apresentadas pela propria Voridian
Argentina na resposta ao questionario.

A metodologia aplicada pela empresa no calculo desses custos ndo foi considerada apropriada,
umavez que se baseou no peso da mercadoria em vez do preco ou do custo. Assim, o custo financeiro da
operacdo foi recalculado, tomando por base o nimero de dias entre 0 embarque e o recebimento do valor,
a taxa de juros vigente no més de emissdo da fatura e o preco bruto do produto. O célculo do custo de
manutencdo de estoques, por sua vez, considerou o nimero de dias informado pela Voridian, a taxa de
juros vigente no més de emisséo da fatura e o custo de producdo do produto similar gjustado.

Os descontos relativos a quantidade, os débitos e créditos para gjuste de preco, os créditos por
conta de cliente, assim como os gjustes relativos ao nivel de comércio ndo foram considerados. Ressalte-
Se que esses gjustes relativos ao nivel de comércio foram solicitados pela empresa somente em abril de
2005, ou sga, quando da segunda submisséo, ainda que a possibilidade de solicitacdo de gjustes dessa
natureza estivesse claramente prevista no questionario original.

O questionério contempla a possibilidade de serem solicitados gjustes a esse titulo. No entanto,
caso a empresa entenda que esses gustes sdo cabivels, devem ser fornecidas diversas informaces que
permitam analisar e decidir quanto a sua pertinéncia, indicando, inclusive, o papel exercido por cada uma
das partes envolvidas em cada distinto canal de comercializacéo.
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Com base na resposta ao questionario e considerando, ainda, as informagdes obtidas no curso da
investigacdo in loco, entendeu-se ndo se judtificar a realizacdo de gjuste a esse titulo, uma vez que a
alegacdo da Voridian Argentina baseava-se na existéncia de diferentes despesas de distribuicdo e de
vendas em razéo do comprador.

Entendeu-se que tal gjuste somente se justificaria quando claramente demonstrada que a existéncia
de distintos canais de comercializacdo engendra efeitos sobre os precos, afetando a comparabilidade do
valor normal e do prego de exportacdo. Muito embora bastante prolixa em suas explicages, a empresa
n&o logrou éxito em demonstrar a existéncia de qualquer fator que justificasse tal gjuste.

Efetivamente, ficou patente que as vendas readlizadas pela Voridian Argentina, dependendo do
comprador, tdo-somente acarretavam distintas despesas. De qualquer forma, todas essas despesas ja
estavam incluidas na base de dados e foram devidamente consideradas no calculo do valor normal, a fim
de permitir uma justa comparagao entre esse e 0 prego de exportacdo.

Ressalte-se, ainda, que em todos os diferentes canais de distribuicdo descritos, ou a Voridian
Argentina ou a Voridian do Brasil foram as responsaveis pelas despesas para que o produto chegasse ao
consumidor final. N&o ficou evidenciada a existéncia de quaisquer outros agentes envolvidos no processo
de distribuicdo, nem servicos e funcdes exercidas por cada um deles.

Dessa forma, o valor normal determinado para a Voridian da Argentina alcancou US$ 1.287,77/t
(um mil duzentos e oitenta e sete délares estadunidenses e setenta e sete centavos por tonelada).

4.1.3. Das demais empresas dos EUA

As demais empresas dos EUA ndo responderam o questionario relativo a investigacéo, de forma a
possibilitar o célculo de margem de dumping individualizada, muito embora tenham sido notificadas e
tenham tido ampla oportunidade de aportar seus dados.

Assim, o valor normal foi calculado com base nos fatos disponiveis, nos termos do que dispde o §
3° do art. 27 c/c o art. 66 do Decreto n® 1.602, de 1995. Este foi baseado nas cotagdes do PCl — prego
maximo contrato. Essas cotacfes sdo publicadas em base delivered, tendo sido necessario gjustalas a
condicdo ex fabrica. Sem qualquer outra indicacdo ao contrario, essas cotaces foram consideradas como
sereferindo a precos avista.

O vaor do frete interno dos EUA foi apurado com base nos dados trazidos aos autos pela
peticionaria, fornecidos pela empresa ASR Cargo Ltda., tendo acangado US$ 27,50/t (vinte e sete dolares
estadunidenses e cinquienta centavos por tonelada).

O vaor normal ex fabrica a vista atingiu US$ 1.646,50/t (um mil seiscentos e quarenta e seis
ddlares estadunidenses e cinguienta centavos por tonelada).

4.2. Do prego de exportagao

4.2.1. Dalnvista (Ex-K0Sa)

O preco de exportacgéo foi obtido a partir das informacdes prestadas pela Invista sobre vendas ao
Brasil do produto objeto da investigacdo. As exportacoes ao Brasil abrangeram somente resinas PET com

viscosidades intrinsecas de 0,83 e 0,84 dl/g e totalizaram 3.673,8 tonel adas.

Em respeito ao que preceitua o art. 9° do Decreto n° 1.602, de 1995, efetuou-se o célculo do preco
de exportagdo na condicdo ex fabrica. Nos precos unitarios brutos de exportacdo de resina PET
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informados pela Invista, foram efetuados os gjustes necessarios com vistas a tornar justa a comparacéo
entre o valor normal e o prego de exportago.

Assim sendo, do prego de exportacdo unitério bruto foram deduzidas as despesas de frete interno e
externo, de armazenagem, financeiras, comerciais, de manutencéo de estoques e de embalagem, além de
eventuais desembol sos efetuados pela Invista a titulo de cobranca bancéria. Por fim, os valores referentes
a reembolso de direitos de importagdo referentes a importacdo de matéria-prima (drawback) foram
adicionados ao prego.

As despesas financeiras foram redlizados gjustes em raziio das retificagbes das datas de
recebimento do pagamento para todas as operacOes de venda ao Brasil e da taxa de juros aplicada.
Destague-se que, foram identificadas divergéncias entre a data de embarque informada na resposta ao
guestionario pela Invista e a data segundo o conhecimento de embarque emitido pela transportadora
internacional. Conforme consta na documentagéo da transportadora, fornecida durante a investigacéo in
loco, o embarque do produto em diversas operacbes de exportacdo ocorreu em datas anteriores as
informadas pela Invista na resposta ao questionério.

As datas de embarque das faturas verificadas foram gjustadas de acordo com a data apontada no
documento da transportadora internacional. Para as demais operacoes de venda n&o verificadas, foram
acrescentados sete dias ao periodo compreendido entre a data de embarque e a data de recebimento do
pagamento. Esse nimero de dias acrescentado refere-se a média do nimero de dias de diferenca entre a
data constante no conhecimento de embarque e a data indicada pela Invista para as cinco faturas com
divergéncias nessa informacdo. Portanto, o cllculo das despesas financeiras foi afetado pelos gjustes
efetuados nas datas de embarque.

No que se refere as despesas de manutencdo de estoques, estas foram gjustadas pelos mesmos
motivos expostos no item referente a valor normal, quais sejam: alteracéo da taxa de juros pela Invista e
custos de producéo agjustados conforme indicado no item que trata de valor normal.

As despesas de embalagem foram rateadas, segundo o valor apurado na investigacéo in loco, o
gual representou 23,5% do montante informado pela empresa na resposta ao questionério.

Constatou-se que, em faturas analisadas na investigacdo in loco, a Invista utilizou servico bancario
de cobranca, o que implicou a reducéo da receita bruta a uma taxa fixa descontada pelo banco utilizado
para essa operacéo. Ressalte-se ainda que, nas informacdes prestadas na resposta ao questionario, ndo ha
mencao da cobranca da referida taxa nas faturas de exportagdo ao Brasil. Assm sendo, para as faturas
selecionadas e analisadas, bem como para as demais néo verificadas, foi deduzido o valor dataxa cobrada
para o servico bancério de cobranca da receita bruta reportada pela empresa.

Efetuados os devidos ajustes anteriormente explicitados, o preco de exportacdo ex fabrica médio
ponderado a vista totalizou US$ 865,35/t (oitocentos e sessenta e cinco dolares estadunidenses e trinta e
cinco centavos por tonelada).

4.2.2. DaVoridian

A Voridian Argentina, em sua submissdo inicial, apresentou as vendas realizadas para o Brasil,
incluindo vendas a parte relacionada e a compradores independentes. Essa empresa, em 11 de marco de
2005, pleiteou a reconstrucéo do preco de exportacdo, afirmando que as transagdes entre ela e sua parte
relacionada no Brasil Voridian do Brasil, ndo seriam confiaveis, nos termos do parégrafo Gnico do art 8°
do Decreto n® 1.602, de 1995.

Posteriormente, com esse intuito, apresentou, em 6 de abril de 2005, uma nova base de dados para
calculo do preco de exportacdo, com as vendas realizadas para importadores brasileiros néo-relacionados



Fl.12 da Resolugdo CAMEX n® ,de [/ /2005

e vendas da Voridian do Brasil no mercado interno brasileiro ao primeiro comprador independente. Cabe
registrar que a Rhodia-ster, desde a peticéo, solicitara a reconstrucdo do prego de exportacdo sob a
alegacdo de que os precos praticados entre essas partes relacionadas ndo seriam confidveis. A decisdo de
proceder a reconstrucdo do prego de exportacdo considerou os argumentos das partes trazidos aos autos e,
também, as informagdes obtidas no curso dainvestigacéo in loco.

O preco de exportacdo foi obtido a partir das vendas diretas realizadas pela Voridian Argentina,
consideradas exportacdes regulares, e, no caso especifico das vendas realizadas para a Voridian do Brasil,
viareconstrucéo desse preco a partir das vendas ao primeiro comprador independente.

No que diz respeito as exportacdes diretas, foram abatidos dos pregos brutos unitarios os seguintes
itens. despesas de armazenagem prévenda na Argentina, frete interno da unidade de
producdo/armazenagem até o ponto de embarque, despesas de exportacdo, frete internacional, seguro
internacional, frete no Brasil do porto ao local de armazenagem, frete no Brasil do armazém ao cliente
independente, imposto de exportacéo, ha Argentina, custo financeiro da operacéo, despesas de assisténcia
técnica, royalties, despesas indiretas de venda no pais de fabricacdo, despesas indiretas de venda no
Brasil, custo de manutencdo de estoques no pais de fabricacdo, custo de manutencéo de estogues no
Brasil e despesas de embalagem.

No caso das despesas de armazenagem pré-venda na Argentina, foram incluidos valores referentes
as duas empresas que forneceram esse tipo de servico, os quais, segundo apurado no curso da
investigacdo in loco, ndo tinham sido computados pela empresa, sequer por ocasido da segunda
submisséo, de 6 de abril de 2005.

Em relacdo ao frete interno da unidade de producéo/armazenagem até o ponto de embarque e a
despesa de exportacdo (manuseio de carga e corretagem), os valores indicados pela empresa, em moeda
local, narealidade, referiam-se a dolares estadunidenses. Tais falhas foram corrigidas.

No que diz respeito apo imposto de exportacdo, esse € calculado na base de 5% sobre a diferenca
entre o valor FOB e o valor dos insumos importados via admissao temporéria, denominado valor em
aduana. O Reintegro, por sua vez € calculado a base de 3,4% sobre o0 valor em aduana, deduzido o valor
dos insumos importados despachados para consumo, ou sgja, com pagamento de tributos. A Voridian
Argentina esclareceu gue a vinculagéo entre o documento que indica os valores do imposto de exportacéo
e do Reintegro e a fatura referente a venda ao Brasil somente seria possivel de forma manual. No curso
dainvestigacdo in loco, a empresa apresentou copia dos documentos referentes as faturas sel ecionadas.

Com base nesses documentos, foi obtida a participacéo percentual do valor efetivamente pago, a
titulo de imposto de exportacéo, deduzido o Reintegro, sobre o valor FOB da operacdo. Esse percentual,
de 1,37%, foi aplicado sobre o preco bruto informado pela Voridian Argentina, no caso das vendas
diretas.

Quanto ao custo financeiro da operacéo, foram utilizadas as taxas de juros no mercado interno
argentino, reportadas pela prépria Voridian Argentina na resposta ao questionario, considerando-se,
também, o nimero de dias entre o embarque e o recebimento do valor e o prego bruto. Ou sga, foi
adotada a mesma metodol ogia indicada no item que trata do valor normal.

As despesas indiretas de vendas incorridas no Brasil foram apuradas no curso da investigagéo in
loco na Voridian do Brasil, uma vez que ndo haviam sido reportados nem por esta nem pela Voridian
Argentina.

Para fins de calculo do custo de manutencdo de estoque na Argentina, aplicou-se a mesma
metodologia descrita no item que trata do valor normal, considerando o nimero de dias informado pela
empresa em sua resposta ao questionério. Adotou-se 0 mesmo procedimento com vistas ao célculo do
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custo de manutencéo de estoques no Brasil. Observe-se, apenas, que para esse fim, foi tomado como base
para célculo o custo de producdo acrescido das despesas de internacéo.

Com relacdo ao célculo do custo financeiro da operacéo e de manutencéo de estoque, de acordo
com o indicado no item relativo ao valor normal, ndo foi considerada apropriada a obtencéo de tais
valores com base nas quantidades comercializadas, tal como indicado pela empresa, mas a partir dos
precos de comercializagcdo, no caso do custo financeiro da operacdo, ou nos custos de producéo, em se
tratando de custo de manutencdo de estoques.

No que diz respeito ao custo financeiro, cabe destacar a inexisténcia de data de recebimento em
algumas faturas relacionadas pela empresa em questdo. Nesses casos, considerando o fato de a base de
dados ter sido reapresentada em 6 de abril de 2005, considerou-se que, até essa data, tais pagamentos ndo
haviam sido efetivados. Assim, com vistas ao calculo do custo financeiro, assumiu-se que tais
pagamentos somente foram realizados em data posterior a essa hova submissao.

No tocante a reconstrucéo do preco de exportacdo, cabem os seguintes comentarios preliminares: a
nova submisséo da Voridian velo acompanhada de novo banco de dados, contendo uma lista de faturas,
emitidas pela Voridian do Brasil, de revenda do produto objeto da investigacdo no mercado interno
brasileiro a compradores independentes. A empresa relacionou o0 preco bruto unitario faturado, incluindo
0s impostos indiretos e contribuigdes sociais — COFINS e PIS. A partir desse prego, foram realizados
gjustes paratornélo comparavel ao valor normal ex fabricaavista.

Inicialmente, foram deduzidos do preco bruto os impostos indiretos (IPl e ICMS). Do valor assim
obtido foi deduzida a margem de lucro da revenda, na base de 20%, nos termos da Lei n® 9.430, de 1996,
ateradapelaLei n®9.959, de 27 de janeiro de 2000, que dispde sobre prego de transferéncia, estipulando,
na ainea “d” doinciso Il de seu art. 18, a presuncdo legal de margem de lucro de revenda de 20%. De
acordo com informacdes obtidas no sitio eletrénico da SRF, esse lucro é calculado desconsiderando-se da
receita bruta os impostos ndo-cumulativos (1Pl e outros).

Vale também ser lembrado ndo existir, nos autos do processo, qualquer informacédo acerca de
revendas de produto por importadores independentes e dos respectivos lucros auferidos nessas operacoes.
As empresas brasileiras independentes, importadoras do produto fabricado pela Voridian Argentina, que
responderam ap questionario dainvestigacdo, adquiriram aresina PET para uso proprio.

O vaor obtido foi tomado por base para reconstrucdo do preco de exportacdo, tendo sido
computados os tributos incidentes sobre a comercializagdo do produto (PIS, COFINS, ICMS e IPl),
despesas de armazenagem pré-venda, frete interno da unidade de producdo/armazenagem ao local de
embarque, despesas de exportacdo (manuseio de carga e corretagem), frete e seguro internacionais, frete
no Brasil do porto ao local de armazenagem, frete no Brasil do local de armazenagem ao cliente, seguro
no Brasil, imposto de exportacéo, custo financeiro da operacéo (utilizada a taxa SELIC), receitas de juros,
despesas de assisténcia técnica, royalties, despesas indiretas de venda incorridas no pais de fabricacdo e
no Brasil, despesas de internagéo, custo de manutencdo de estoques na Argentina e no Brasil, custo de
embalagem e custo de reembalagem no Brasil.

Em relacdo ao custo de manutencdo de estoques, vale lembrar ndo ter sido adotado o critério
informado pela empresa, de tomar como base para seu célculo as quantidades envolvidas na operacéo,
mas sim o custo. No caso de tal custo no Brasil, foram considerados a taxa SELIC e o custo de producéo
acrescido das despesas de internagao.

No que diz respeito a taxa de juros, a partir de consulta ao sitio eletrénico do Banco Central do
Brasil, tomaram-se as taxas diarias da SELIC como representativas das taxas de juros aplicaveis as
operacOes em questdo. Foi calculada a taxa média mensal e aplicada as faturas emitidas nos respectivos
meses.
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Foram obtidos precos de exportacdo, para vendas diretas e para a revenda por intermédio da
Voridian do Brasil, os quais foram ponderados pelas respectivas quantidades. Adotada essa metodologia,
foi obtido o preco de exportacdo médio ponderado, na condicdo ex fabrica, a vista, de US$ 646,76/t
(seiscentos e quarenta e seis dolares estaduni denses e setenta e sei's centavos por tonelada).

4.2.3. Das demais empresas dos EUA

Da mesma forma que o valor normal, o preco de exportagéo para as demais empresas dos EUA foi
determinado com base nas disposicdes do § 3° do art. 27 c/c o art. 66 do Decreto n° 1.602, de 1995. Para
determinacdo desse preco de exportacdo, primeiramente, por intermédio das estatisticas oficiais de
importacdo, foi obtido o preco FOB para as empresas dos EUA, excluidas as exportacfes realizadas pela
Invista (ex-KoSa).

A partir desse preco FOB médio anual, algumas despesas foram deduzidas, de forma a torna-lo
comparavel com o valor normal: comissao de agente, em montante equivalente a 5% do prego FOB;
despesas de exportacdo, de US$ 15,00/t (quinze dolares estadunidenses por tonelada); frete interno nos
EUA, de US$ 27,50/t (vinte e sete dolares estadunidenses e cinglienta centavos por tonelada); e custo
financeiro da operacdo. A esse respeito, note-se, foi constatado, com base nas respostas aos questionarios
dos fabricantes/exportadores estrangeiros, que nas vendas ao Brasil usualmente € concedido prazo para
pagamento.

Para calculo do custo financeiro da operacéo, com base nos fatos disponiveis, foi utilizada a taxa
de juros de 12,16% a.a. e um prazo médio de recebimento de 180 dias. Tais parémetros foram aplicados
ao preco FOB médio anual, tendo sido encontrado um montante de US$ 53,90/t (cinquenta e trés délares
estadunidenses e noventa centavos por tonelada).

Dessa forma, foi determinado o preco de exportacdo ex fabrica a vista, 0 qual acangou US$
757,42/t (setecentos e cinqlienta e sete dolares estadunidenses e quarenta e dois centavos por tonelada).

4.3. Damargem de dumping
A margem absoluta de dumping foi obtida pela diferenca entre o valor normal e o preco de

exportacdo. A margem relativa, por intermédio da razdo entre essa diferenca e o preco de exportacao.
Assim, as margens de dumping determinadas estéo apresentadas a seguir.

Valor Normal Preco de Margem Absoluta | Margem Relativa
Exportacéo
(US$ por tonelada) %

Argentina:

Voridian Argentina 1.287,77 646,76 641,01 99,11
EUA:

Invista (ex-K0oSa) 1.179,76 865,35 314,41 36,33
Demais 1.646,50 757,42 889,08 117,38

4.4. Da conclusdo sobre o dumping

Constatou-se, por conseguinte, a prética de dumping nas exportacdes para o Brasil de resinas PET,
em margens que nao se caracterizaram como de minimis.

5. Do dano causado a industria doméstica
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Atendendo ao que dispde 0 8 22 do art. 25 do Decreto n? 1.602, de 1995, para fins da determinacéo
final da existéncia de dano a industria doméstica causado pelas importacfes a pregos de dumping, foi
considerado o periodo de janeiro de 1999 a dezembro de 2003, segmentados da seguinte maneira: P1, de
janeiro de 1999 a dezembro de 1999; P2, de janeiro de 2000 a dezembro de 2000; P3, de janeiro de 2001
a dezembro de 2001; P4, de janeiro de 2002 a dezembro de 2002; e P5, janeiro de 2003 a dezembro de
2003.

5.1. Da acumulacdo das importacbes

Os efeitos das importacdes sob andlise foram examinados de forma cumulativa, em vista de terem
sido atendidos os requisitos constantes do § 62 do art. 14 do Decreto n? 1.602, de 1995. Verificou-se que
as margens relativas de dumping apuradas para cada um dos paises envolvidos na investigacdo —
Argentina e EUA - ndo foram de minimis, ou sgja, inferiores a 2%, nos termos do contido no § 72 do art.
14 do Decreto n® 1.602, de 1995, os volumes individuais exportados por esses paises ndo foram
insignificantes, isto &, inferiores a 3% do total importado pelo Brasil no periodo de anadlise da existéncia
de dumping, nos termos do que dispde 0 8§ 3° do art. 14 do Decreto n° 1.602, de 1995, e a avaliagéo
cumulativa dos efeitos daguelas importacOes foi considerada apropriada em vista das condicdes de
concorréncia entre os produtos importados e das condigdes de concorréncia entre estes e 0 produto similar
domeéstico, levando-se em conta 0s seguintes fatores. (a) ndo foram evidenciadas diferencas, quimicas ou
fisicas, entre os produtos investigados, indicando que concorreriam em mercados distintos, ou sgja, a
empresa a jusante poderia adquirir produto exportado tanto pela Argentina quanto pelos EUA, fabricados,
pois, para 0 mercado de embalagens; (b) ndo foram identificadas diferencas nas resinas PET produzidas
por esses fabricantes e pela indlstria doméstica e tampouco em suas caracteristicas fisicas, que pudessem
determinar a existéncia de uma distingdo entre os produtos e uma eventual segmentacdo de mercado, na
gual aindustria a jusante ficasse limitada a utilizar aresina PET de um ou outro produtor; caracterizou-se,
pois, que os produtos fabricados no pais ou importados sdo intercambiaveis entre s, tendo sido
indistintamente utilizados pelas empresas a jusante; (c) ndo foi observada a existéncia de qualquer
segmentacdo de mercado, por cliente ou por regido, tendo o produtor doméstico e os exportadores
vendido seus produtos para a mesma categoria de cliente e para as mesmas regides, (d) o mesmo
consumidor de resina PET pode adquirir o produto de fabricante da Argentina, dos EUA e do Brasil,
indistintamente; assim, os produtos fornecidos pelos paises sob investigacdo foram comercializados no
Brasil durante o mesmo periodo, por intermédio de canais de distribuicdo comparaveis e sob condi¢des de
comercializacdo semelhantes; (€) o preco constitui-se, portanto, em fator determinante nesse mercado
para a concorréncia entre os diversos produtores mundiais.

5.2. Dasimportacbes

Para fins de apuracdo dos volumes totais de importacdo foram utilizadas as informagoes
provenientes do Sistema LINCE — FISCO, da SRF.

Os volumes de importacéo referem-se tdo-somente ao produto sob andlise, ou sgja, aquele com
viscosidade intrinseca a partir de 0,7 dl/g. A apuracdo dos numeros obedeceu metodologia que
considerava as informagdes constantes nos registros de importacdes, 0s gquestionarios respondidos pelas
partes interessadas e as informagdes apresentadas por duas associagOes de classe. Foram retirados do
universo das importagbes constantes do item 3907.60.00 da NCM todos aqueles produtos nos quais a
viscosidade intrinseca erainferior a 0,7 di/g, ou importados por empresas que ndo atuavam no mercado de
embal agens de PET.

O volume total de importagdes de resinas PET apresentou variagdes ao longo do periodo
analisado. Pdde ser observada uma tendéncia alternada de crescimento e retragdo, em P3 ocorreu o pico
de importagdes, a partir dai o mercado encolheu. De P1 para P2, o volume de PET importado pelo Brasil
diminuiu 14,5%. No periodo subseqguente (P3) ficou evidenciado um aumento significativo de 40,3% em
relacdo a P2. Em P4, houve um decréscimo das importagdes, de 16,9% em relacdo a P3. Finalmente, em
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P5, as importacdes totais sofreram uma nova queda, agora de 6,4%. Verificou-se, pois, que, no periodo
de andlise da existéncia de dano, ou sgja, de P1 a P5, as importacdes acumularam uma diminuicéo de
6,8%.

As importacfes objeto de dumping apresentaram um perfil distinto das importagdes totais, ja que,
a excegdo de P3 para P4, foram evidenciados crescimentos nos volumes exportados para o Brasil. Note-
Se que, mesmo com essa queda, 0 volume das exportagcdes a precos de dumping, em P4 e P5, superaram,
em grande medida, agueles observados em P1 e P2. Asvendas de PET a pregos de dumping para o Brasil
apresentaram o0 seguinte comportamento: elevacdes de 37,8%; e 34,0%, respectivamente de P1 paraP2 e
de P2 para P3; reducéo de 12,7%, de P3 para P4; e um aumento, de 4,6%, de P4 para P5. Dessaforma, as
importacdes a pregos de dumping acumularam um aumento de 68,7% ao longo do quiingliénio analisado.

Vale ressaltar que as importagdes das demais origens paulatinamente perderam participagéo no
total importado para as importacdes a precos de dumping. Em P1, aquelas representavam 51,9% do
volume adquirido pelo pais no exterior. No periodo seguinte, ja representavam 22,5%. Em P3, essa
participacdo subiu 3,4 pontos percentuais, indo para 25,9%. JA em P4, os terceiros paises eram
responsaveis por 22,1% das aquisicdes externas do Brasil. Finalmente, em P5, tais importacdes so
representaram 12,9% das importacoes brasileiras de PET.

Como pdde ser observado, muito embora as importagdes totais tenham diminuido 6,8%, se
comparados P1 e P5, as importagdes a pregos de dumping apresentaram uma significante elevagéo, com
um crescimento que atingiu 68,7%, quando comparados os mesmos P1 e P5. Ficou também evidenciado
gue as importacdes objeto de dumping deslocaram outros fornecedores externos.

Em contra-ponto ao fato das importagbes a pregos de dumping terem aumentado 4,6%, de P4 para
P5, as demais importacdes diminuiram em 45,4% no mesmo periodo.

Com relacdo ao preco CIF médio das importactes, a variagdo teve um espectro reduzido quando
comparado um periodo com o imediatamente seguinte. Houve uma reducéo de 0,3%, de P1 para P2, mais
uma pequena reducdo de P2 para P3, de 1,4%. Em seguida, outra queda, agora de 10,4%, de P3 para P4,
e por fim, umaligeirarecuperacéo de 1%, de P4 para P5.

Os precos CIF médio das importacbes a precos de dumping apresentaram comportamento
semel hante ao constatado nas importacdes totais. De P1 para P2, praticamente se manteve estavel. De P2
para P3, areducao atingiu 2,6% e, em seguida (de P3 para P4), a compressao alcancou 10,5%. De P4 para
P5, praticamente ndo houve alteracéo, revelando uma elevacdo de apenas 0,5%.

Cabe ressatar que o preco CIF médio das importacBes dos demais fornecedores apresentou o
seguinte perfil: de P1 a P2, queda de 1,8%; de P2 a P3, elevacdo de 2,7%; de P3 a P4, outra queda de
9,2%; e finalmente, recuperacdo de P4 a P5, de 7,8%. A queda acumulada no preco médio das demais
importacdes de P1 para P5 atingiu o percentual de 1,3%.

Ficou evidenciado que no periodo analisado os precos médios das importacfes objeto de dumping
acumularam reducdo de 12,5%, em termos CIF. Ao se comparar o perfil das importagdes objeto de
dumping com o dos demais fornecedores, tal queda € perfeitamente compativel com a mudanca de perfil
de fornecedores para o Brasil. Cabe também destacar que o perfil do preco médio CIF das importactes
totais do pais tende a seguir o observado nas importacfes a precos de dumping, dado ao fato de esses
paises terem se tornado os mais expressivos fornecedores de resina PET para o Brasil.

5.2.1. Daevolucdo relativa das importaces

Para fins de mensuragcéo do mercado brasileiro de PET, foram utilizadas as vendas da Rhodia-ster
para o mercado livre e informagOes acerca da totalidade das vendas internas dos demais produtores
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nacionais trazidas aos autos pela requerente, com base em dados da Associacdo Brasileira de Fabricantes
de Embalagens PET - ABIPET, bem como apresentadas pela Braskem, além dos volumes totais das
importacdes, constantes das estatisticas oficiais de comércio exterior.

No que diz respeito a fabricacdo de PET pela Rhodia-ster, no periodo de analise da existéncia de
dano, o produto destinou-se, principalmente, ao chamado mercado livre, ou sgja, mercado interno do
produto comparavel fabricado pelaindistria doméstica, e também ao mercado externo.

As importacdes brasileiras de PET, de P1 a P5, apesar de um comportamento irregular, perderam
no computo total, efetiva participagdo no mercado brasileiro: de P1 para P2, houve uma reducéo de 14,3
pontos percentuais; de P2 para P3, uma pequena reacéo, com crescimento de 4,3 pontos percentuais. Em
P4, voltou a cair, desta vez em 5,1 pontos percentuais, absorvendo menos de 40% do mercado brasileiro.
No periodo de andlise da existéncia de dumping, as importacoes tiveram ligeiro crescimento, de 1,5 ponto
percentual em relacdo a P4. Com isso, ficou caracterizado que, no periodo analisado, as importactes
totais diminuiram sua participacdo no mercado brasileiro de PET, acumulando uma reducdo de 13,6
pontos percentuais.

As importacdes a precos de dumping, por outro lado, apresentaram comportamento oposto, do
menor nivel em P1 para o apice na divisdo do mercado em P5, detendo, assim, ao final, mais de um terco
do mesmo. Em P1, essas importacdes representavam 26,1% do mercado brasileiro de resina PET. No
periodo seguinte, com uma elevacéo de 4,8 pontos percentuais, participagéo atingiu 30,9%. Em P3,
um crescimento de 1,9 ponto percentual, elevou-a a 32,8% do mercado. Em P4, essas importagoes
recuaram sua fatia de mercado em 2,4 pontos percentuais. Finalmente, em P5, foi observado um aumento
de 4,9 pontos percentuais nessa participacdo. Dessa forma, as importagcoes, de P1 a P5, acumularam, no
mercado brasileiro, uma elevagéo na participacdo no mercado brasileiro de 9,2 pontos percentuais.

Diante dessas constatacfes, ficou evidenciado que as importacdes sob analise apresentaram
crescimento relativo em relacdo ao mercado brasileiro de PET. Esta conclusdo € plenamente observada
em P5, quando, apesar de ter havido uma reducdo na quantidade importada total, as importacoes
obtiveram sua melhor participacdo na divisdo do mercado brasileiro de PET.

A producéo nacional foi quantificada com base nas informagoes trazidas aos autos pela requerente
e pela Braskem. A Rhodia-ster apresentou seus nimeros relativos a producdo de resinas de PET e a
producdo dos demais produtores nacionais, tomando por base informagdes fornecidas pela Associacéo
Brasileira de Fabricantes de Embalagens PET - ABIPET. A Braskem também aportou aos autos dados
relativos as suas producdes anuais.

A relacdo entre a producdo nacional e as importacdes totais, ao longo do periodo analisado, néo
apresentou um comportamento homogéneo: elevagdes e quedas se sucederam, exceto de P4 para P5
guando o aumento foi consecutivo em relacdo ao anterior. Contudo, cabe destacar que houve uma
tendéncia decrescente da relacéo entre a producdo nacional e as importacdes totais.

Foi observado aumento nessa relacéo, de P1 para P2, com elevacdo de 0,80 no indice de cobertura.
De P2 para P3, esse indice decresceu 0,51. Em P4, o aumento observado elevou esse indice 0,33. Jaem
P5, um novo crescimento fez o indice apresentar um aumento de 0,08. Dessa forma, de P1 para P5, a
relacdo entre a producdo naciona e as importacOes totais denotou uma elevacéo de 0,7 no indice de
cobertura.

Ao se efetuar a mesma andlise, considerando-se somente as importaces a precos de dumping, a
relacdo foi decrescente em relacdo a0 periodo anterior, a excecdo de P4, quando foi verificado um
crescimento de 0,31 no indice de cobertura. Essarelacdo foi decrescente até P3, tendo diminuido 0,06, de
P1 para P2, e 0,56, de P2 para P3. Em P4, como anteriormente abordado, esse indice registrou um
crescimento. Contudo, ja no periodo seguinte, ou sgja, comparando-se P4 e P5, houve uma diminuicdo de
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0,18. Observou-se que a relacdo entre a producéo nacional e as importacoes objeto de dumping, de P1
para P5, experimentou uma reducdo de 0,49 no indice de cobertura.

Concluiu-se, que as importaces a precos de dumping experimentaram crescimento em termos
relativos, seja em comparacdo com o mercado brasileiro, seja em comparacdo com a producéo nacional
deresinas PET similares aimportada.

5.3. Do consumo nacional aparente

O consumo nacional aparente foi quantificado levando-se em consideracéo a totalidade das
operacdes no mercado interno, ou sga, vendas no mercado livre e demais vendas n&o classificadas como
tal, as vendas internas das demais empresas produtoras nacionais e os dados relativos as importacdes
totais efetivadas.

Constatou-se que as outras operacOes realizadas pela requerente e ndo enquadradas como
comparaveis as importacdes foram gradual mente perdendo importancia em seu mix de vendas até P3. Em
P4 e P5 a participagdo das outras operacdes voltou a crescer em relacdo as vendas totais da requerente.
Contudo, comparativamente aos volumes vendidos no mercado livre e nas demais operagdes, ndo ficou
evidenciado que, ao longo do periodo analisado, a requerente tenha priorizado suas demais operacdes em
detrimento das vendas no mercado livre.

As vendas das demais produtoras nacionais, em termos absolutos, foram crescentes até P4,
competindo com as vendas da requerente. Porém, no periodo de investigacdo da existéncia de dumping
comparado com o anterior, a peticion&ria e as demais empresas produtoras perderam vendas, em termos
absolutos, da mesma forma que as importacdes totais, que também perderam félego, s6 contrastando as
importacdes a precos de dumping que, mesmo hum cendrio de contracdo da demanda experimentaram
crescimento.

Valeregistrar que, ao se comparar P4 e P5, os demais produtores nacionais sofreram reducéo de 2
pontos percentuais na sua participagéo no consumo nacional aparente. Por sua vez, a industria domeéstica
aumentou sua participacao em 0,9 ponto percentual. Contudo, foram as importagdes a precos de dumping
gue absorveram maior parcela do consumo nacional aparente, de 28,8%, em P4, para 33,1%, em P5,
eguivalente a um aumento de 4,3 pontos percentuais.

5.4. Daandlise da indUstria doméstica

De acordo com a definicéo de indUstria doméstica, considerou-se como tal atotalidade dalinha de
producdo de PET da Rhodia-ster. Registre-se que os indicadores de volume de vendas, faturamento, preco
e custo, a seguir apontados, s6 consideraram a resina PET negociada no mercado livre, uma vez que s
esses produtos estiveram disponiveis para comercializaco.

5.4.1. Da participag&o no mercado livre brasileiro

Em termos absolutos, as vendas internas da indistria doméstica, no periodo analisado, foram
crescentes até P4, quando se registrou 0 maior volume de vendas. Em P5, sofreram uma reducdo,
comparadas com o periodo anterior.

Em relagdo a sua participagdo no mercado brasileiro, as vendas da indistria doméstica
apresentaram certa oscilacdo. De P1 para P2, sua participacdo recuou 2,6 pontos percentuais. No periodo
subseqiiente, a elevacdo de seu volume de vendas permitiu uma expansdo de 1,1 ponto percentual nessa
participacdo. Em P4, muito embora o mercado brasileiro tenha tido uma retracéo, a industria aumentou
suas vendas internas, redundando em um acréscimo de 3,6 pontos percentuais em sua participagdo no
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mercado brasileiro. Finalmente em P5, a despeito da queda de suas vendas no mercado interno, aindustria
doméstica absorveu mais 0,3 ponto percentual do mercado brasileiro.

Observou-se que o crescimento do mercado brasileiro, de P1 a P3, foi seguido pela expanséo das
vendas da industria doméstica. Somente em P4 esse cenario foi alterado, quando a industria doméstica
sustentou 0 aumento de suas vendas e 0 mercado brasileiro reduziu seu volume. Em P5, tanto o mercado
brasileiro quanto a industria doméstica sofreram encolhimento, mas a Rhodia-ster apresentou participacéo
no mercado ligeiramente superior.

Deve ser ressaltado que, a0 serem comparadas as participagdes da indUstria doméstica e das
importacOes a pregos de dumping no mercado brasileiro, esta, de P1 a P3, cresceu continuamente,
engquanto a da industria doméstica oscilou, declinando em P2 e tornando a crescer em P3. Em P5,
observou-se que a industria doméstica atingiu sua maior participacdo no mercado brasileiro, de 38,4%,
tendo como contrapartida o aumento simulténeo da participagéo das importagdes a pregos de dumping,
gue também atingiu 0 maior indice: 35,3%.

Ao se comparar o periodo de analise da existéncia de dumping com o imediatamente anterior, que
as importacdes objeto de dumping aumentaram sua participacéo no mercado em 4,9 pontos percentuais,
enquanto a industria doméstica elevou sua participacdo em apenas 0,3 ponto percentual. Contudo, essa
expansdo da indUstria doméstica so foi possivel as custas da sua reducdo gradual do preco praticado no
mercado brasileiro, levando-a a novamente experimentar prejuizos em suas vendas internas.

Como ja anteriormente indicado, o preco é um elemento fundamental na concorréncia entre os
produtos fabricados internamente e entre os fabricados no pais e os importados. Conforme andlise
apresentada em item proprio, a evolucdo dos precos pode acabar por determinar essas mudancas de
posi ¢éo.

Ressalte-se que de P1 para P5 as importacOes a precos de dumping aumentaram sua participagéo
no mercado em cerca de 9,2 pontos percentuais. A industria doméstica, por sua vez, nesse mesmo
periodo, aumentou sua participacdo nesse mercado em cerca de 2,4 pontos percentuais.

5.4.2. Da capacidade nominal e da producéo

A capacidade nominal praticamente se manteve estéavel de P1 para P2, com uma ligeira elevacdo
de 1,2%. No periodo subseqliente, ocorreu 0 maior crescimento, de 4,9%. Ao se comparar P3 e P4,
observou-se um aumento de 1,9% na capacidade de producéo da indUstria doméstica. Em P5, ndo houve
alteracdo nesse quadro, tendo sido mantida a capacidade do periodo anterior.

A producdo da industria doméstica experimentou crescimento até P3, tendo se mantido estével a
partir de entédo. De P1 para P2, houve uma elevacéo de 15,3%. Em P3, relativamente ao periodo anterior,
ficou evidenciado um novo aumento de 10,3%. Ao se comparar os periodos P3 e P4, a variacdo positiva
da producéo alcangou 1,3%, enquanto a queda, de P4 para P5, ndo ultrapassou 0,2%.

O grau de utilizagdo da capacidade instalada, da mesma forma que a producéo, foi crescente de P1
até P3, tendo apresentado ligeira variacdo negativa até P5. De P1 para P2, ficou evidenciada uma
elevacdo de 10,5 pontos percentuais. No periodo seguinte, comparado com P2, o aumento atingiu 4,4
pontos percentuais. Ao se comparar P4 e P3, constatou-se que a ociosidade aumentou apenas 0,5 ponto
percentual e, em P5, avancou mais 0,2 ponto percentual, quando comparado a P4.

Constatou-se que a industria doméstica, de P1 a P3, apresentou um crescente volume de vendas,
gue justificou plenamente a elevacdo da producdo. Em P5, o nivel de utilizacdo da capacidade instalada
foi mantido 0 mesmo, mas acabou gerando o acimulo de estoques, muito embora as exportacdes tenham
contribuido para esse cenério.
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5.4.3. Dos estoques finais

Os estoques finais informados pela requerente contemplaram, além de produtos destinados ao
mercado livre, aguisi¢bes do produto, amostras e consignagoes.

Os estoques finais da industria doméstica apresentaram comportamento oscilante ao longo do
periodo analisado: quedas de 74,7% e 82%, de P1 para P2 e de P3 para P4, respectivamente; e aumentos
de 845,3%, de P2 para P3, e de 145,5%, de P4 para P5.

Vale destacar que os volumes de estoque final em relagdo a producdo foram oscilantes. Em P1,
representaram 6,5%; em P2, 1,4%; em P3, 12,3%; em P4, 2,2%; e em P5, 5,4%. Em P3, quando os niveis
de estoque atingiram o seu apice, as vendas das demais produtoras nacionais avancaram menos de 1.000
toneladas e as importacdes a pregos de dumping cresceram mais de 27.000 toneladas. Muito embora a
industria doméstica tenha tido capacidade de alavancar suas vendas internas, a queda de suas exportacoes
contribuiu para esse acumulo.

Com relacdo ao nivel de estoque em P5, cabe destacar que as exportacdes da industria doméstica
sofreram reducdo, tendo, também, contribuido para o acimulo observado. Contudo, as importacdes a
precos de dumping, que avancaram 4,9 pontos percentuais no mercado brasileiro naquele periodo, caso
mantivessem a mesma participacéo de P4, deveriam ter recuado, uma vez que tanto o mercado brasileiro
guanto o consumo aparente declinaram nesse periodo.

5.4.4. Do volume de vendas internas e externas

As vendas totais da indUstria doméstica referem-se as vendas do produto comparavel, no mercado
livre e no mercado externo. Tais vendas internas da indUstria doméstica, ao longo de todo periodo
analisado, sempre representaram mais de dois tercos de seu volume total de vendas. 1sso ndo obstante,
note-se que, paulatinamente, as exportacdes foram assumindo papel mais importante na composicéo de
vendas.

As vendas totais da industria doméstica cresceram até P4. De P1 para P2, observou-se uma
elevacdo de 32,2%.Em P3, comparativamente a P2, esse aumento atingiu 10,4%. Ja em P4, ao se
comparar com P3, essas vendas experimentaram um crescimento de 23,4%. Em P5, periodo de andlise da
existéncia de dumping, observou-se uma reducéo de 13,2% em relacdo a P4.

As vendas internas da industria doméstica no mercado livre, tal como as vendas totais, também
foram crescentes até P4: 7,7%, de P1 para P2; e 30,8%, de P2 para P3. Em P4, comparativamente com
P3, essas vendas aumentaram 3,8%. Ja em P5 elas decresceram 9,1%, em relacdo ao periodo
imediatamente anterior. Esse comportamento resultou em um aumento de 33% das vendas do produto
comparavel no mercado interno, se comparados P1 e P5.

No que diz respeito as exportacOes, pode ser observado que o comportamento foi mais
inconstante, pois, elevacdes e quedas se sucederam durante o periodo analisado. De P1 para P2, as vendas
externas da industria doméstica experimentaram crescimento de 168%. No periodo subseqliente, a queda
alcancou 35,1%, se comparado a P2. Em P4, o volume das exportagfes cresceu 111% em relagdo ao
periodo anterior. Finamente, em P5, as vendas externas da industria sofreram um encolhimento de
22,3%, denotando um crescimento de cerca de 185%, de P1 para P5.

E importante destacar que, de P1 para P2, as demais produtoras nacionais e a indGstria doméstica
elevaram suas vendas internas em termos absolutos. As importacdes a pregos de dumping, da mesma
forma, também expandiram suas vendas no crescente mercado brasileiro. Contudo, nesse periodo,
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somente as importagdes objeto de dumping e as vendas das demais produtoras nacionais elevaram sua
participacdo no mercado brasileiro, ja que aindistria doméstica perdeu pequena parcela.

De P2 para P3, muito embora as demais produtoras nacionais também tenham experimentado
aumento no volume comercializado no pais, foram a industria doméstica e as importacdes a precos de
dumping que mais se beneficiaram da expansdo do mercado brasileiro.

Em P4, o mercado brasileiro sofreu reducdo. Contudo, a indUstria doméstica e os demais
produtores nacionais conseguiram absorver parcela do mercado, antes detida pelas importacoes.
Ressalte-se que, para manter sua participacdo no mercado, a industria doméstica arcou com reducéo do
preco praticado e realizacao de prejuizo.

Em P5, ap6s nova queda do mercado brasileiro, a industria domeéstica reduziu vendas internas e
exportagOes. As demais produtoras nacionais, iguamente, reduziram suas vendas no mercado interno.
Somente as importagdes a precos de dumping conseguiram resultados positivos, com elevacéo, em termos
absolutos, do volume vendido internamente.

Cabe registrar que a sustentacéo da participacdo da industria doméstica no mercado brasileiro so
foi possivel, como sera visto em item mais adiante, as custas de reducdo nos precos de venda do produto,
tendo redundado em comprometimento das margens de comercializagéo.

5.4.5. Do faturamento

O faturamento liquido da industria doméstica no mercado interno refere-se as vendas do produto
comparavel, no mercado livre, sem impostos, fretes e comissoes, decorrentes de producéo propria. Os
valores em reais foram convertidos para valores constantes de P5, pelo Indice de Precos da ABIQUIM-
FIPE.

O faturamento da industria doméstica com vendas no mercado interno, em reais constantes,
apresentou um comportamento ascendente até P3, tendo declinado desde entdo: elevacdes de 20,5%, de
P1 para P2, e de 51%, de P2 para P3, e quedas de 10,1%, de P3 para P4, e de 17,3%, de P4 para P5.

Conforme pbde ser observado, de P1 a P3, ocorreu uma elevacdo nos volumes vendidos
internamente pela indUstria doméstica, como conseqiiéncia da constante expansdo do mercado brasileiro,
tendo o faturamento, em reais constantes, apresentado essas mesmas caracteristicas. No entanto, em P4,
guando o mercado brasileiro encolheu, a industria doméstica ainda manteve um crescimento no seu
volume de vendas, mas com gueda no faturamento, indicando uma depressao nos pregos praticados. Em
P5, a queda de 17,3% no faturamento da industria doméstica com vendas no mercado interno foi
acompanhada de reducéo de 9,1% nos volumes vendidos, indicando um aprofundamento na depresséo de
precos. Ressalte-se, por outro lado, que essa depressao nos pregos permitiu aindustria doméstica absorver
parcela do mercado brasileiro das demais importacdes, ja que aguelas introduzidas no pais a precos de
dumping elevaram sua participacdo no mercado brasileiro em P5, e os demais produtores nacionais
mantiveram sua participacdo praticamente no mesmo patamar.

5.4.6. Do prego no mercado interno

Para a obtencao dos precos de venda no mercado interno, foi calculada arazdo entre o faturamento
e a quantidade vendida nos respectivos periodos no mercado livre.

Os precos médios, em reais constantes, aumentaram até P3 e, a partir de entdo, sofreram
sucessivos decréscimos. Assim, de P1 para P2, o crescimento atingiu 11,9% e, de P2 para P3, 15,4%,
enquanto que, de P3 para P4 e de P4 para P5, encolheram 13,4% e 9%, respectivamente. Em termos
percentuais, de P1 para P5, 0 aumento no preco médio praticado no mercado interno alcancou 1,8%.
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Em P3, o preco médio da industria doméstica atingiu seu nivel mais alto durante o periodo
analisado. Contudo, deve ser destacado que, paral elamente ao aumento de precos praticados pelaindustria
domeéstica, de P1 para P3, ocorreu, neste intervalo, uma queda de sua participacdo no mercado brasileiro
apesar de, em termos absolutos, o volume de vendas ter crescido. Com isso, ficou evidenciado que as
importages a precos de dumping e as vendas das demais produtoras nacionais foram as que mais se
aproveitaram da expansdo do mercado brasileiro.

Em P4 esse quadro apresentou-se bastante distinto. A industria doméstica reduziu o prego
praticado no mercado interno, tendo culminado no auge do volume de vendas e elevacdo da participacdo
no mercado brasileiro. Asimportacfes a pregos de dumping, por seu turno, recuaram apos terem atingido,
em termos absolutos, o pico no periodo imediatamente anterior, podendo ser explicado pelo fato de os
precos CIF internado dessas importacdes situarem-se em patamar superior aos da industria doméstica.

Finalmente, em P5, a indUstria doméstica, em moeda nacional constante, imprimiu uma reducéo
relevante nos pregos praticados internamente, tendo atingido uma participagéo de 38,4% no mercado
brasileiro. Observe-se, no entanto, que mesmo assim ndo foi possivel conter 0 avanco das importagcdes a
precos de dumping, as quais retomaram sua escalada no mercado brasileiro, em termos absolutos e
relativos.

Vae comentar que, novamente em P5, o pregco CIF internado das importagbes a precos de
dumping situou-se em nivel inferior ao praticado pelaindistria doméstica.

5.4.7. Daevolucao dos custos Vis-a-Vis 0S precos

Da mesma forma que o faturamento da indUstria doméstica, o custo de produgéo médio para cada
periodo foi elaborado em reais constantes para P5, pelo Indice de Precos da ABIQUIM-FIPE.

O custo de producdo médio, em real constante, aumentou 1,3%, de P1 para P2, e 2,4%, de P2 para
P3. Em P4, relativamente a P3, esse custo experimentou uma reducdo de 2,4%. Ja a0 se comparar 0s
periodos de P4 e de P5, observou-se uma queda de 8,3%.

A diferenca preco-custo foi decrescente até P3, denotando que a industria doméstica durante esse
periodo conseguiu reduzir gradativamente o prejuizo com as vendas de PET no mercado interno até
alcancar lucro em P3. Verificou-se que essa reducdo se deveu, em parte, pela elevacdo dos precos
praticados no mercado interno, ja que os custos de producdo foram crescentes neste periodo.

Em P4, muito embora tenha ocorrido uma queda nos custos de producdo da industria doméstica,
esta foi inferior a reducdo imprimida nos precos de venda no mercado interno, novamente redundando em
prejuizo nessas vendas. Em P5, o cenério foi semelhante ao observado no periodo anterior, ou seja, nova
reducéo de custos, acompanhada de compressdo superior dos precos praticados no mercado brasileiro.
Observe-se que, a excegdo de P1, esse foi o pior resultado observado.

5.4.8. Da evolucao do emprego

Quando analisado o0 nimero de empregados diretamente vinculados a producéo, observou-se, em
todo o periodo investigado, um Unico aumento, de 17,5%, de P1 para P2, nas demais comparacoes,
observamos quedas: de 5,3%, de P2 para P3, de 15,7%, de P3 para P4 e de 5,5% de P4 para P5. Entre P1
e P5 a perda acumulada de empregos diretos foi de 11,3%.

Com relacdo aos empregados indiretamente ligados a producdo, cabe destacar que estes séo
comuns as linhas de resina PET e de fibra de poliéster. A participacdo desse efetivo na fabricacéo de PET,
segundo informacdes prestadas pela peticionaria, situou-se em torno de 67% ao longo do periodo
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analisado. Conforme evidenciado na analise, ocorreram pequenas variacdes, houve reducdes de 1% de P1
para P2 e de 6,8%, de P2 para P3, seguidas de ligeira recuperacéo de 2,1% de P3 para P4 e um novo
aumento de 3,6% de P4 para P5, porém, no acumulado, a diminuicdo de cinco empregos indiretos,
representam uma queda de 2,4% entre P1 e P5.

No que diz respeito aos empregados administrativos, verificou-se quedas, com excegéo de P2 para
P3 e de P4 para P5. JA com relacdo aos empregados ligados as vendas, ficaram evidenciadas redugdes
continuas, exceto de P1 para P2.

A partir do nimero de empregados diretamente vinculados a producéo de resina PET, foi possivel
avaliar a evolucdo dos indices de producéo por empregado, os quais foram crescentes ao longo de quase
todo o periodo. Este resultado foi obtido pela conjugacéo da reducéo no contingente de funcionérios e a
ampliacdo da producéo.

Esse ganho, em P5, permitiu a industria doméstica reduzir o nimero de empregados diretamente
vinculados a producéo e, apesar da queda da producéo total, a producdo por empregado atingiu seu maior
nivel no periodo total analisado.

5.4.9. Damassa salaria e dos salarios da empresa

A massa sadarial foi considerada como o somatério dos salarios, acrescidos dos encargos e
beneficios. Vale destacar que os beneficios sdo contabilizados por cada unidade, ndo sendo alocados por
cada um dos funciondrios pertencentes a determinado centro de custo. Ja o céalculo do salario médio
anual considerou, tdo-somente, os sal arios pagos acrescidos de horas-extras.

A massa sdaria dos empregados vinculados a producdo, em reais constantes, apresentou, a
excecdo de P1 para P2, variagbes negativas em todo o periodo analisado. O salario médio anual, da
mesma forma, apresentou tendéncia decrescente, sO tendo experimentado elevacdo de P2 para P3. Em
ddlares estadunidenses, por sua vez, a massa salarial e o salario médio anual foram decrescentes de P2
paraP3 e de P3 e P4, tendo sido constatadas elevactes, de P1 para P2, e de P4 para P5.

O sal&rio médio anual, como ja anteriormente destacado, teve um Unico aumento, de 2,7%, de P2
para P3. Nos demais periodos, ou sgja, de P1 para P2, de P3 para P4 e de P4 para P5, ocorreram
diminuicOes de, respectivamente, 4,1%, 1,6% e 9,4%. Assim, cumulativamente, considerando os periodos
P1 e P5, amassa salarial decresceu 20,4%, e 0 salario médio anual, 12,1%.

Relativamente a méo-de-obra administrativa, o sal&rio médio anual, em moeda nacional constante,
apresentou gquedas de P1 para P2 (20,1%) e de P4 para P5 (23,5%), e elevacdes nos demais (12,8%, de P2
para P3, e 13,2%, de P3 para P4). No acumulado P1-P5, as quedas da massa salarial e do salario médio
anual alcancaram 35,3% e 21,9%, respectivamente.

No tocante ao pessoal de vendas, em moeda nacional constante, o salario médio anual, apos ter
crescido, de P1 para P2, e de P2 para P3, apresentou quedas sucessivas, revelando o seguinte cenario:
aumentos de 3%, de P1 para P2; e de 13,4%, de P2 para P3; e diminuicdes de 8,3%, de P3 para P4; e de
20,4%, de P4 para P5. Ao se comparar os periodos P1 e P5, as quedas registradas atingiram: 29,2% e
14,7%, respectivamente, paraamassa salaria e o salério médio anual.

5.4.10. Da comparacéo de pregos
Neste item buscou-se analisar 0s precos praticados pela industria doméstica no mercado interno

brasileiro vis-a-vis os precos CIF internado médios ponderados das importacdes a precos de dumping, e
avaliar os impactos causados nos precos da industria doméstica.
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Para obtencdo do preco CIF internado médio, utilizaram-se os precos CIF de cada uma das origens
investigadas, ponderados pelas respectivas quantidades exportadas para o Brasil. A esse preco médio,
adicionou-se o0 imposto de importagdo correspondente, acrescentando-se, ainda, montante equivalente a
2% do preco CIF atitulo de despesas de importacao.

Convém ressaltar terem sido levados em consideragéo eventuais beneficios na importacdo. Dessa
forma, operagbes amparadas em drawback e importacoes efetuadas pela Zona Franca de Manaus — ZFM,
foram devidamente consideradas para a internagcdo do produto importado. As despesas de internacdo
foram determinadas a partir das informagdes constantes das respostas ao questionario, relativamente ao
ano de 2003. O mesmo percentual foi aplicado nos periodos anteriores incluidos na andlise.

Cabe destacar que as importacdes de produto argentino, amparadas pelo ACE n° 18, ndo estiveram
sujeitas ao recolhimento do imposto de importacdo, ja as estadunidenses tiveram um perfil variado, sendo
concentradas, em P5, em operacdes de drawback e vendas paraa ZFM.

Cabe registrar que na determinacéo do preco CIF internado para a Argentina, foram consideradas
exclusivamente as informacdes provenientes do Sistema LINCE-FISCO. Assim, a existéncia, ou ndo, de
relacionamento entre empresas ndo foi levada em conta.

N&o foram consideradas diferencas originadas por distintos prazos de financiamento das
aquisicoes. Tal explicado anteriormente, esse efeito foi levado em consideracdo no item especifico
relativo a comparacdo dos precos da industria doméstica com os das empresas produtoras/exportadoras
gue responderam ao questionério.

Verificou-se que as importagcdes a precos de dumping estiveram subcotadas em relacéo ao preco
do produto fabricado pela industria doméstica em P2, P3 e em P5. Comparando-se 0s dois precos,
constatou-se que a relacdo preco daindustria doméstica versus preco CIF internado apresentou o seguinte
perfil: 0,80 (P1); 1,00 (P2); 1,06(P3); 0,88 (P4); e 1,07(P5).

Conforme evidenciado pelas informagdes anteriores, o maior nivel de subcotagdo ocorreu em P5,
periodo de investigacdo da existéncia de dumping, cabendo registrar que a industria doméstica operou,
em P5, com prejuizo, tendo praticado precos inferiores aos custos unitérios de producéo.

5.5. Das demonstragdes econdmico-financeiras
5.5.1. Do demonstrativo de resultados

Verificou-se que, em reais constantes, a receita operacional liquida (ROL) e o custo do produto
vendido (CPV) tiveram o0 mesmo comportamento até P3. Em P4, embora o CPV tenha continuado sua
trgjetdria ascendente, a ROL sofreu uma queda, revelando a compressdo no lucro bruto da industria
doméstica. Em P5, ROL e CPV apresentaram 0 mesmo comportamento — reducdo em relagdo a P4.
Contudo, a diminuicdo da ROL, em montante superior ao do CPV, levou a um estreitamento ainda maior
do lucro bruto.

Alias, com relacdo ao lucro bruto, cumpre ressaltar que, em P3, a indlstria doméstica obteve o seu
melhor resultado e, em P5, o pior. Observando-se 0s nimeros disponiveis, constatou-se uma queda de
56,2% no lucro bruto, comparando-se o periodo de investigacdo da existéncia de dumping com o
imediatamente anterior.

Esse cen&rio € distinto ao se proceder a analise do lucro operacional. Muito embora a industria
doméstica so tenha operado com lucro em P3, o prejuizo sofrido pela industria doméstica em P5 foi
inferior aP4. Contudo, deve ficar claro que tal fato derivou de esforco da indUstria doméstica em reduzir
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drasticamente suas despesas administrativas, comerciais e financeiras, de P4 para P5, como demonstrado
aseqguir.

As despesas operacionais, embora tenham apresentado uma tendéncia declinante, sofreram
oscilagcdes, com quedas de 27,5%, de P1 para P2, de 14,3%, de P3 para P4, e de 43,5% de P4 para P5,
mas aumento de 29,9%, de P2 para P3. Esse comportamento resultou em reducéo de 54,4%, quando
comparados P1 e P5.

A margem bruta com vendas no mercado interno diminuiu em P2, quando comparada com P1, 8
pontos percentuais. Em P3, entretanto, apresentou crescimento de 17,5 pontos percentuais, em relacdo ao
periodo anterior. Ao se comparar P4 e P3, ficou evidenciada uma reducdo de 13,6 pontos percentuais
nesse indicador. Finalmente, em P5, houve uma diminui¢do de 4,6 pontos percentuais na margem bruta.

A margem operacional, a excecdo de P3, foi negativa em todos os demais periodos. Pode ser
observado que tal indicador apresentava um caminho ascendente, em razéo dos esforcos da industria
domeéstica na diminuicdo das despesas operacionais e da elevacdo dos precos praticados internamente.
Contudo, P4 ja foi marcado por nova queda nesse indicador, que se manteve estavel em P5, ndo obstante
negativa.

As despesas operacionais revelaram um comportamento quase sempre de queda. Contudo, ao se
observar a elevacdo no volume vendido internamente pela industria doméstica é que se claramente
percebeu a diminuicdo paulatina da importancia dessa rubrica na composi¢cdo dos pregos praticados no
mercado interno.

Observou-se que todo esforgo empreendido pela industria domeéstica foi infrutifero, uma vez que,
com uma penetracdo cada vez maior no mercado nacional, as importagdes a pregos de dumping néo
permitiram a recuperacéo das margens e umataxa de retorno adequada do investimento.

5.5.2. Do fluxo de caixa operaciona e dataxa de retorno

Ficou evidenciado gque o fluxo de caixa operaciona da requerente experimentou um crescimento
de P2 para P3. Em P4, houve uma retragcdo, comparativamente aos valores de P3. Finalmente, em P5,
ocorreu um novo aumento nesse indicador, o qual cresceu em relacéo ao observado em P4.

Constatou-se que a taxa de retorno com a atividade foi negativa em P1L e P2. Em P3 e P4
apresentou indices positivos, porém retornou a indices negativos em P5. Ficou evidenciado um
movimento ascendente até P3 e um declinio a partir de entéo.

A industria domeéstica apresentou payback calculavel somente em P3 e P4, j& que nos demais
periodos, com retornos negativos, tais indicadores foram inexistentes, implicando deterioracdo
patrimonial. De qualquer forma, cabe ressaltar que, mesmo de P3 para P4, o payback foi declinante.

5.6. Da magnitude das margens de dumping
Verificou-se que a magnitude das margens de dumping apuradas teve um efeito nocivo sobre a
indUstria doméstica, obrigando-a a praticar pregos que ndo permitiram um retorno adegquado de seus

investimentos, inclusive sofrendo prejuizo em suas vendas no mercado interno brasileiro.

Caso tals empresas ndo tivessem praticado precos tdo apartados de seus valores normais, 0s
impactos de suas exportacdes sobre aindustria doméstica seriam bem menores ou mesmo inexistentes.

A menor margem de dumping apurada — Invista — alcangou US$ 314,41/t (trezentos e quatorze
dblares estadunidenses e quarenta e um centavos por tonelada). Caso inexistente, teria permitido a



Fl.26 da Resolugdo CAMEX n® ,de [/ /2005

industria doméstica ter praticado precos que ndo a levariam a realizar prejuizos nas vendas realizadas no
mercado interno brasileiro. Obviamente, 0 mesmo raciocinio € valido para as demais empresas para quais
foram apuradas margens de dumping ainda maiores.

5.7. Do prego da indlstria doméstica versus precos das exportadoras que responderam ao
questionario

A andlise procedida teve por objetivo comparar, no periodo de investigacdo da existéncia de
dumping, o nivel de preco praticado por cada uma das empresas que respondeu ao questiondrio da
investigacdo com o da indUstria domeéstica, efetuando os ajustes necessarios para colocé-los na mesma
base.

Em se tratando da Voridian, considerou-se que o produto argentino importado pela Voridian do
Brasil competia com o produto da indistria doméstica quando era revendido no mercado interno
brasileiro ao primeiro comprador independente. Assim, para os precos praticados pela Voridian do Brasil,
foram deduzidos do preco de venda ao comprador independente somente os impostos indiretos (IPI e
ICMS), frete ao cliente independente e custo financeiro da operacdo. Com relacdo as vendas diretas, a
comparacao foi feita com base nos precos CIF internados.

Dessa forma, para a Voridian Argentina, foi apurado, para fins de comparacdo, o preco de US$
1.025,87/t (um mil e vinte e cinco délares estadunidenses e oitenta e sete centavos por tonelada).

No que diz respeito a Invista, a metodologia aplicada foi a mesma ja utilizada para as vendas
diretas da Voridian Argentina. Cabe destacar que todas as operacOes referiram-se a exportagdes para a
ZFM. Assim, paraalnvista, foi apurado, com vistas a comparacdo, o preco de US$ 994,09/t (novecentos
e noventa e quatro dolares estadunidenses e nove centavos por tonelada).

Quanto a industria doméstica, para permitir uma justa comparagdo, foi necessario realizar
reconstrucdo do preco de venda no mercado interno brasileiro. Foram adicionados ao custo de producéo
montantes referentes a lucro e a titulo de PIS e COFINS. Dessa forma, foi obtido o preco de US$
1.370,96/t (um mil trezentos e setenta dolares estaduni denses e noventa e seis centavos por tonelada).

5.8. Da conclusdo sobre o dano causado a industria doméstica

Conforme ficou evidenciado na andlise precedente, as importacGes a pregos de dumping
representavam 26,1% do mercado brasileiro em P1, passaram a 30,4% em P4, e atingiram 35,3% em P5,
ou sgja, elevacdo de cerca de 9,2 pontos percentuais no periodo sob andlise, e de 4,9 pontos percentuais
de P4 para P5. A relagcdo entre a producdo nacional e as importacbes a pregos de dumping, em P1,
alcancava 2,9, caiu para 2,6 em P4, até reduzir-se, em P5, a 2,4, isto é, queda de 17%, de P1 para P5, e de
7%, de P4 para P5. Por outro lado, as importagOes totais representavam 54,2% do mercado brasileiro em
P1, cairam para 39,1% em P4 e atingiram 40,6% em P5.

Com relacdo ao preco CIF das importacdes a precos de dumping, no periodo analisado, ocorreu
gueda de 12,5%, e, de P4 para P5, praticamente se manteve estavel, com ligeiro aumento de 0,5%. O
preco das demais importacoes, de P1 para P5, evidenciou uma queda de apenas 1,3%, e, de P4 para P5,
um aumento de 7,8%.

As vendas da industria doméstica no mercado brasileiro aumentaram de 27.500 toneladas, de P1
para P5, e experimentaram uma reducéo de 11.100 toneladas, de P4 para P5. A sua participacdo no
mercado brasileiro passou de 36% em P1, para 38,1% em P4 e 38,4% em P5, ou sgja, um aumento de 2,4
pontos percentuais, de P1 para P5, e de 0,3 pontos percentuais de P4 para P5. As exportacoes, a seu
turno, apresentaram elevacdo de 27.900 toneladas no periodo analisado e reducéo de 12.400 toneladas, de
P4 para P5.



Fl.27 da Resolugdo CAMEX n® ,de [/ /2005

A producdo da industria doméstica aumentou de P1 para P5, tendo representado uma elevacdo de
28,4% no periodo sob andlise, e uma leve diminuicdo de 0,3%, no periodo de andlise da existéncia de
dumping em comparacdo com o anterior. O grau de utilizagdo da capacidade instalada aumentou 14,2
pontos percentuais no periodo analisado, e, de P4 para P5, praticamente se manteve estavel, com um
ligeiro declive de 0,2 ponto percentual.

O faturamento da indUstria doméstica com vendas no mercado interno, em reais constantes,
apresentou uma elevacdo de 35,3% de P1 para P5, mas uma queda de 17,3%, de P4 para P5. JA 0 preco
praticado pela industria domeéstica no mercado interno brasileiro, em reais constantes, evidenciou uma
elevacdo de 1,8% no periodo analisado, mas uma retragdo de 9% no periodo de investigacdo da existéncia
de dumping, em relacdo ao imediatamente anterior, caracterizando, no periodo de investigacdo da
existéncia de dumping, a existéncia de depressdo de pregos.

A relacéo entre o preco praticado pela industria doméstica em suas vendas no mercado nacional e
0 custo de producéo passou de 0,85, em P1, para 0,93, em P4 e em P5. Verificou-se que, mantido o
mesmo hivel das despesas operacionais constatadas em P5, 0 pior desempenho da industria doméstica
teria ocorrido no periodo de investigacdo da existéncia de dumping.

A massa salarial relativa aos empregados vinculados a producdo, em moeda nacional constante,
caiu 20,4%, de P1 para P5, e 14,6%, de P4 para P5. Relativamente aos empregados administrativos, esse
fator sofreu uma reducéo de 35,3%, de P1 para P5, e de 11,8%, de P4 para P5. No que diz respeito ao
pessoa de vendas, experimentou uma queda de 29,2%, de P1 para P5, e de 24,2%, de P4 para P5.

O salario médio anual dos empregados ligados a producdo, em moeda nacional constante, recuou
12,1% de P1 para P5, e 9,4%, de P4 para P5. O salario médio anual do pessoal administrativo diminuiu
21,9%, de P1 para P5; e 23,5%, de P4 para P5, e 0 dos empregados ligados a vendas caiu 14,7%, de P1
paraP5; e 20,4%, de P4 para P5.

O preco das importacdes em P5, periodo de investigacdo da existéncia de dumping, esteve
subcotado em relacdo ao preco praticado pela industria doméstica, com o preco CIF internado das
importacdes a precos de dumping declinando sucessivamente ao longo do periodo analisado, tendo
revelado uma queda de 16,1%, de P1 paraP5, e de 1,1%, de P4 para P5.

A massa de lucro bruto da industria doméstica, no periodo analisado, caiu 49,7%, ja no periodo de
analise da existéncia de dumping em relacéo ao imediatamente anterior recuou 56,2%. Assim, aindustria
domeéstica, aexcecdo de P3, experimentou prejuizo operacional em todos os periodos incluidos na analise.

A margem bruta com as vendas no mercado brasileiro atingiu seu nivel mais baixo em P5,
representando uma reducdo de 63% em relacdo a obtida em P1, e 47,4% daquela percebida em P4. Por
suavez, amargem operacional em P1 foi inferior aquelas verificadas em P4 e P5.

O fluxo de caixa operacional da empresa declinou ao se comparar P2 e P5, ndo obstante variagoes
positivas observadas de P2 para P3 e de P4 para P5. O retorno liquido apresentou movimento ascendente
até P3, ndo obstante negativo em P1 e P2, tendo decrescido a partir de entdo, de tal modo que, em P5,
voltou a niveis negativos.

A taxa interna de retorno, obviamente, apresentou 0 mesmo comportamento, tendo voltado a
assumir percentual negativo em P5, com isso, 0 payback, em P1 e em P5, foi inexistente, considerando os
valores negativos dataxa de retorno, e, em P4, alcangou 42 anos.
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Conforme se verificou, 0 mercado brasileiro de resinas PET cresceu até P3. Durante esse periodo,
indUstria doméstica, demais produtores nacionais e importagdes a precos de dumping se beneficiaram
dessa expansdo e todos aumentaram suas vendas em termos absol utos.

A industria domeéstica, entretanto, em termos relativos, perdeu, nesse mesmo periodo, pequena
parcela de sua participagdo no mercado. Quem mais se beneficiou dessa expansdo foram as demais
empresas nacionais que aumentaram sua participacdo no mercado de 9,8%, em P1 para 26,7%, em P2 e
21,3%, em P3.

A partir de P4, esse cen&io comegou a apresentar mudangas, com a retracdo do mercado
brasileiro. Muito embora as vendas da industria domeéstica tenham aumentado em termos absolutos, e ela
tenha conseguido absorver parcela do mercado nacional, tal ato so ocorreu em razéo da reducdo de precos
promovida.

Cabe ressaltar que as outras produtoras nacionais também elevaram suas vendas em P4. Portanto,
foram as importagdes a pregos de dumping que sofreram uma reducéo em termos absolutos e em relagéo
ao mercado brasileiro, ndo obstante a reducédo de precos observada em relacéo a P3.

Contudo, essa estratégia trouxe efeitos nefastos para a indlstria doméstica. Embora tenha
conseguido inibir o avango das importacdes a pregos de dumping no mercado brasileiro, suas margens
voltaram a cair, afetando fortemente sua rentabilidade.

Em P5, o preco das importagdes sob a pratica de dumping voltou a ficar subcotado em relacéo ao
do produto vendido internamente pela industria doméstica. Como conseqliéncia, essas importacoes
aumentaram em termos absolutos e relativos, as vendas da industria domeéstica e dos demais produtores
nacionais cairam em termos absol utos e as demais importaces sofreram uma forte queda.

A industria doméstica conseguiu, ainda assim, em razéo da reducéo do mercado brasileiro, avancar
meio ponto percentual no mercado brasileiro, mas as custas de reducéo de precos, faturamento, perdendo
rentabilidade, massa de lucro bruto, estreitando margem bruta e mantendo niveis negativos de margem
operacional, pelo segundo ano consecutivo.

O faturamento da industria doméstica com vendas no mercado interno, em moeda nacional
constante, apresentou, em P5, uma reducédo substancial em relacéo a P4, de aproximadamente 17%, maior
gue a queda observada nos volumes comercializados no pais, de cerca de 10%. A redugdo observada nos
precos praticados internamente, por sua vez, girou em torno de 9%, justificando, conjuntamente com a
reducdo nos volumes comercializados no pais, o encolhimento no faturamento.

Deve-se ressaltar que a industria domeéstica, de P1 a P3, vinha tentando reverter o quadro de
prejuizo e, efetivamente, conseguiu melhorar seu desempenho. A expansdo do mercado brasileiro
favoreceu essa estratégia. Em P3, aindustria doméstica conseguiu apurar lucro com suas vendas de PET.
A continua reducdo nos precos do produto importado, no entanto, findou por inibir a estratégia
desenvolvida pela produtora nacional de elevacéo de suas vendas internas e melhoria de seus resultados,
viareducdo das despesas operacionais.

O sal&rio médio, em moeda nacional constante, apresentou uma tendéncia decrescente seja dos
empregados envolvidos na produgdo, administrativos ou de vendas.

De P1 até P3, a industria doméstica, muito embora tenha apresentado elevacdo em suas vendas
internas, imprimiu aumentos em seus precos. Contudo, enquanto as importagcdes a precos dumping, com
politica de reducéo de precos, aumentaram suas vendas em torno de 82%, a industria doméstica elevou
seu volume de suas vendas internas em, aproximadamente, 41%. Tal cenério foi alterado em P4, quando
0 preco praticado pela industria doméstica caiu proporcionalmente (-13,4%) mais que O preco das
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importacdes a precos de dumping (-10,6%). Como consequiéncia, a industria doméstica aumentou suas
vendas internas, enquanto as importagdes recuaram.

Em P5, quando o preco praticado pela indlstria doméstica voltou a superar 0 prego das
importaces sob a prética de dumping, as vendas da industria doméstica experimentaram uma reducdo e
essas importagfes aumentaram em termos absolutos e também em relacdo a0 mercado brasileiro.
Verificou-se, por conseguinte, que as importacdes a precos de dumping tiveram como efeito o
rebaixamento dos precos praticados pela indUstria doméstica no mercado interno, que teve sua
rentabilidade fortemente afetada.

Isso tudo considerado, concluiu-se que ha provas da existéncia de dano causado pelas importacoes
apregos de dumping.

6. Dacausalidade

Neste item buscou-se avaliar a existéncia de outros fatores que poderiam estar causando dano a
indastria domeéstica.

Pbde ser visto que as importagdbes das chamadas préformas ou esbogos cresceram
ininterruptamente a partir de P1, com os seguintes indices: de P1 a P2, 10,9%; de P2 a P3, 41,9%; de P3 a
P4, 52,1% e de P4 a P5, 15,9%, totalizando o crescimento de 177,6%, de P1 para P5. As duas maiores
variacOes relativas, em P3 e em P4, coincidem com os dois periodos onde ocorreram os picos de vendas,
tanto do universo dos produtores nacionais bem como daindustria doméstica.

E importante observar que, muito embora o volume importado de pré-formas tenha aumentado
continuamente, a elevacdo observada de P4 para P5, por si s, ndo justificaria a queda nas vendas da
indastria doméstica, de cerca de 11.000 toneladas, uma vez que as importacdes de pré-formas
aumentaram cerca de 5.700 toneladas. Vale ressaltar que, nesse mesmo periodo, as vendas dos demais
produtores nacionais também apresentaram retracdo e apenas as importagdes a precos de dumping
apresentaram variagao positiva.

Outro importante ponto a ser destacado é que quaisquer impactos decorrentes da internacdo de pré-
formas deveriam ser sentidos por todos os agentes que atuam nesse mercado e néo especificamente por
um ou outro fornecedor. Portanto, a elevacdo dos volumes de importacéo de pré-formas deveria atingir,
igualmente, produtores nacionais e fornecedores estrangeiros.

Em sintese, apenas as importaces a precos de dumping, subcotadas em relacdo aos pregos da
industria doméstica, ndo foram af etadas pelas importacdes de pré-formas.

N&o se pode deixar de notar que algumas partes alegaram que importacdes a pregos de dumping de
cerca de 102.000 toneladas ndo causaram dano a industria doméstica, nem seriam aptas a influenciar os
precos da industria doméstica. Porém, as importaces de pré-formas, num total de 41.000 toneladas,
seriam suficientes para explicar o dano aindustria doméstica.

Por ultimo, cabe destacar que ndo foram as importacfes de pré-formas, por si sd, que causaram
retragdo no mercado de resina PET. Como constatado, mesmo se adiciondssemos os volumes importados
de pré-formas ao consumo naciona aparente, ainda assim ficaria configurada uma diminuicdo da
demanda de PET no pais.

As demais vendas da indUstria doméstica também poderiam ser as responsaveis pelo dano sofrido
pela industria doméstico. Entretanto, ficou evidenciado que tais operacdes foram perdendo importancia
em relacdo as vendas no mercado livre. Muito embora essas operacdes tenham crescido cerca de 1.500
toneladas no periodo de investigacdo da existéncia de dumping, tal volume foi bem inferior a queda das
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vendas ocorridas no mercado interno. Além disso, a indUstria doméstica operou com 89,5% da
capacidade de producédo, tendo tido a oportunidade de elevar sua producdo, ja que, efetivamente, pode
alcancar e até ultrapassar ligeiramente o volume de 200.000 toneladas ano.

No que diz respeito as exportacoes, vale lembrar que estas apresentaram uma tendéncia crescente
até P4. Em P5, entretanto, ficou evidenciada uma queda, justificando a reducdo de producdo constatada
na industria domeéstica. De qualquer forma, as vendas externas da industria doméstica apresentaram, em
P5, a segunda melhor performance no periodo analisado.

Quanto aos impactos sobre o custo de producéo, verificou-se que, de P4 para P5, nem o custo de
producdo, nem as despesas operacionais apresentaram crescimento. Esse aspecto fica patente, levando em
consideracdo que, em P4 e em P5, os volumes de produgdo foram praticamente 0os mesmos.

As importacdes de outras origens perderam paulatinamente parcela do mercado brasileiro,
sofrendo, inclusive reducéo em termos absolutos no volume vendido para o Brasil. Somente em P3 houve
uma recuperacdo gque ndo mais se repetiu. Em P5, essas importagbes alcancaram somente 15.127
toneladas, tendo representado apenas 5,2% do mercado livre brasileiro de resinas PET. Portanto, néo se
pbde atribuir a essas importagfes, que declinaram 45,4%, de P4 para P5, e 76,8%, de P1 para P5, os
impactos sofridos pelaindustria domeéstica.

Outro aspecto relacionado a causalidade poderia ser uma tendéncia geral de queda nos precos do
produto. A fim de avaliar essa possibilidade, tomaram-se as cotagbes no mercado interno dos EUA —
precos minimo e maximo de contrato — comparando-os com 0s precos praticados pela industria doméstica
nesse mesmo periodo.

Como pbde ser observado, ndo houve tendéncia de queda nos precos praticados no mercado
interno dos EUA, cabendo destacar que os pregos praticados pela peticionaria ao longo dos dois Ultimos
periodos analisados sempre se mantiveram abaixo do preco minimo de contrato naquel e mercado.

Portanto, ndo foram identificados outros fatores que pudessem justificar o dano causado aindustria
doméstica.



